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Resumen

La presente investigacién contribuye con evidencia acerca del efecto del ahorro en cuatro
medidas de empoderamiento femenino. Estimamos un modelo de tratamiento endégeno para el
acceso a ahorro en el sistema formal en 2004 utilizando como variable de exclusién el nimero de
agencias de servicios financieros por cada 1.000 habitantes a nivel ciudad en 1996. Utilizamos
datos de la Encuesta de Hébitos de Ahorro (2004), que recolecta informacién acerca de las
actitudes frente al consumo y al ahorro de 3.000 hogares en zonas urbanas de Bolivia, con la
que construimos varias medidas de empoderamiento femenino, ahorro formal y gastos del hogar.
Cuatro lecciones importantes se desprenden de este estudio. En primer lugar, el ahorro formal
tiene un efecto sobre algunas medidas de empoderamiento, este efecto se refleja en reasignaciones
de tiempo en las actividades del hogar: las mujeres que trabajan fuera de casa dedican menos
tiempo a la administracién de los gastos. Segundo, la magnitud del efecto del ahorro depende de
la liquidez del tipo de instrumento financiero que se utilice para ahorrar. Tercero, distinguimos
que el ahorro per se no tiene efectos sobre el empoderamiento; la forma en la que se ahorra hace
la diferencia, al aplicar la misma metodologia al ahorro informal no encontramos ningun efecto
significativo. Finalmente, no encontramos evidencia de que el ahorro formal incremente el gasto

en educacion.
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1 Introduccion

Si bien varios paises en vias de desarrollo han experimentado mejoras en sus condiciones de
vida y un mayor crecimiento econdmico, estos cambios no se han manifestado de manera equitativa
para toda la poblacién, y tampoco en todos los ambitos que conciernen al desarrollo econémico.
Particularmente, este es el caso de problemas relacionados con discriminacién de género. Por un
lado, se han logrado revertir tendencias como la baja participacién laboral y baja esperanza de
vida femenina. Por ejemplo, actualmente, las mujeres viven en promedio més que los varones: su
esperanza de vida al nacer es 20 afos mayor que hace 5 décadas (World Bank| 2011)). Sin embargo,
existen aspectos que mantienen tendencias persistentes, como la baja escolaridad femenina y el

hecho de que las mujeres son mas propensas a realizar trabajos no remunerados dentro del hogar.

La creciente preocuoacién sobre estas realidades ha impulsado su andlisis en pos de encontrar
la manera de propulsar el desarrollo humano de las mujeres. Entre otros, Sen| (1990); Rekha; (1997));
Duflo| (2012)) proponen que el logro de esta caracteristica se lograria a través de la consecucién de
su propio empoderamiento. Esta tltima autora sostiene que el desarrollo implica empoderamiento
femenino y viceversa, sin embargo, hace hincapié en la dificultad de lograr un circulo virtuoso entre
ambos procesos. La caracteristica multidimensional de tales conceptos y el poco entendimiento del
mecanismo de relacién y toma de decisiones que ocurre dentro del hogar en el que se convive (Ka-
beer}, 2001) hace dificil que mediante impulsos ex6genos se pueda propulsar dicho circulo virtuoso.
Por esta razén es preciso continuar estudiando al empoderamiento femenino, en pos de su fomento,
individualmente y no solo como un componente que se sucitaria al impulsar al desarrollo humano

en su conjunto.

Especificamente, segin Duflo (2012)), el empoderamiento femenino se refiere al incremento de
la habilidad de las mujeres de acceder particularmente a salud, educacién, oportunidades labora-
les y de salario, derechos y participacién politica. De hecho, estos elementos componen la idea de
desarrollo humano (World Bankl 2011)) enfocados explicitamente al bienestar de las mujeres. Asi-
mismo, el empoderamiento femenino es un insumo esencial para permitir a las mujeres ejercer su
rol de agencia (Sen, |1990; [Rekhal (1997) y de este modo permitirles producir su propio desarrollo
(Duflol 2012) en todo sentido de la palabra. Entonces, dadas las capacidades que tanto hombres y
mujeres poseen, el empoderamiento proporciona la oportunidad no solo de reclamar una posicién
social, politica y econémica de igualdad con el hombre, sino también de consituirse como persona
influyente en diversos campos. En este sentido, la no discriminacién de género es un elemento im-
portante detras de la idea de desarrollo humano (World Bank, 2011} en su conjunto. Sin embargo, la
idiosincrasia de la situacién y el tipo de relaciones sociales en los que cada mujer se desenvuelve han
limitado el efecto agregado de intervenciones y experimentos disefiados para impulsar y evidenciar

el empoderamiento femenino (Kabeer, [2001; [Duflo|, 2012]).

Por su parte, existe evidencia empirica de formas de empoderar a las mujeres que involucran el



fomento de tipos especificos de relaciones maritales y entornos culturales que incluyen procesos de
acceso a educacién y obtencién y manejo de recursos econémicos (este iltimo puede ser entendido
como empoderamiento econémico). En particular, segin|World Bank| (2011)), fomentar la capacidad
de administrar recursos financieros, por ejemplo cuentas de ahorro o instrumentos crediticios, es

considerada una de las formas mas efectivas de lograr mayor empoderamiento de la mujer.

Varios paises en desarrollo han experimentado en la tltima década mejoras en el acceso a servi-
cios financieros y en muchos casos, estas expansiones han tenido una perspectiva de género (Duflo,
2012; Morduchl [1999; Karlan et al., 2012). En el caso de Bolivia, las experiencias méas emblematicas
son las de BANCOSOL (Morduch, 1999), PRO-Mujer (Gibb, 2008) y CRECER (Maldonado et al.,
2003)). En este sentido, la relacién entre acceso a servicios financieros y empoderamiento femenino es
de gran importancia, dado que a pesar de los logros en cuanto a profundizacién financiera, algunas
disparidades de género son persistentes. En los tltimos anos, las tasas de cesantia y de desempleo
abierto son considerablemente mayores en las mujeres; aproximadamente el doble, segin datos de
la Unidad de Analisis de Politicas Econémicas y Sociales del Ministerio de Planificacién de Bolivia
(UDAPE).

La literatura en desarrollo econémico se ha centrado en la relacién entre empoderamiento fe-
menino y acceso al crédito como se evidencia en [Duflo| (2012). Sin embargo, no se toma en cuenta
explicitamente que el ahorro es una caracteristica crucia]E] para que las experiencias de familias que
acceden a crédito sean exitosan (Banerjee y Duflo, 2010), y por ende generen beneficios al hogar
v a las mujeres. En cuanto a la relacién causal de ahorro y empoderamiento se ha escrito poco.
Generalmente la literatura académica se enfoca en los determinantes y caracteristicas del ahorro
(Karlan et al., 2012, 2013)), mds que en las consecuencias en el bienestar de la mujer (Ashraf et
al., [2010)). De esta forma, dada la expansién financiera y la persistente disparidad en temas de
género, es importante verificar la hipdtesis de que el acceso a servicios financieros, concretamente
instrumentos de ahorro, tiene un impacto sobre distintas medidas de empoderamiento y, como con-

secuencia, en la inversién en capital humano de cada hogar.

La presente investigacién pretende analizar el efecto del acceso a ahorro formal del hogar sobre
cuatro medidas béasicas de empoderamiento femenino, entendiendo por ahorro formal al realizado
en una cuenta de ahorro o un depésito a plazo fijo (DPF) en el sistema financiero. Bajo la idea que
el empoderamiento es un concepto multidimensional, las cuatro medidas analizadas que lo represen-
tan intentan capturar distintas facetas (econémicas, sociales y administrativas) del mismo. De esta
forma nos enfocamos en: si la esposa trabaja fuera del hogar, la magnitud de los ingresos laborales
de las mujeres como proporcién del ingreso del hogar, el desempeno de la mujer como jefa de hogar
y si la mujer participa en la administracién de los gastos del hogar. Més aun, es importante analizar

si mejoras en el empoderamiento femenino (si es que existen) permiten una mejor asignacién de

1Otro elemento importante es el ambiente de colaboracién con los demés miembros de la familia (Kabeer), 2001]).



los recursos en el hogar. Con este fin, nos enfocamos en la inversién en capital humano: salud y
educacion. Analizamos concretamente si el gasto en salud y educacién como porcentaje del gasto

total logran incrementarse en hogares con acceso a ahorro formal.

Entendemos por ahorro formal al ahorro realizado mediante cajas de ahorro o depésitos a plazo
fijo en entidades financieras formales (i.e. bancos comerciales, fondos financieros privados, mutuales
y cooperativas). Es decir, en instituciones que son reguladas por la Autoridad de Supervicién del
Sistema Financiero (ASFI). Dado que el acceso al ahorro formal puede representar per se una faceta
del empoderamiento femenino y que muchas de éstas estan ligadas entre si, no es posible atribuir
un efecto causal a la relacion propuesta. Es por este motivo que esta investigacién se enfoca fuerte-
mente en desarrollar una metodologia que permita solucionar este problema. Mediante el uso de la
Encuesta de Habitos de Ahorro 2004 y una serie de datos administrativos generamos una variable
de exclusién que nos permite identificar el efecto causal del ahorro formal sobre las medidas de em-
poderamiento. Del anélisis se desprenden cuatro lecciones importantes. El ahorro formal tiene un
efecto sobre algunas medidas de empoderamiento, este efecto se refleja en reasignaciones de tiempo
en las actividades del hogar: las mujeres que trabajan fuera de casa dedican menos tiempo a la
administracién de los gastos. En segundo lugar, la magnitud del efecto del ahorro depende del tipo
de instrumento financiero que se utilice para ahorrar: DPFs (menos liquidos) tienen mayor impacto
que cajas de ahorro. En tercer lugar, distinguimos que el ahorro per se no tiene efectos sobre el
empoderamiento, la forma en la que se ahorra hace la diferencia: al aplicar la misma metodologia al
ahorro informal no encontramos ningin efecto significativo. Finalmente, no encontramos evidencia

de que el ahorro formal incremente el gasto en educacién.

Este documento se organiza de la siguiente forma: la seccién [2] muestra algunos hechos estili-
zados sobre la profundizacién financiera y el empoderamiento de la mujer; la secciéon [3| contiene
una revisién de literatura acerca de conceptos importantes y evidencia de la relacion entre acceso
a servicios financieros y empoderamiento; la seccién [ describe la coleccién de datos utilizados; la
seccién [o] aborda la estrategia de identificacion; la seccién [6] describe la estimacién empirica; por

ultimo, la seccién [7] y [§] muestran nuestros resultados y conclusiones respectivamente.

2 Bolivia: tendencias del ahorro y empoderamiento de la mujer

Durante la dltima década, el sistema financiero boliviano ha logrado una mayor profundizacion
financiera. En 2004, los depdésitos en la banca comercial eran equivalentes a 29 % del PIB, y a finales
de 2012 los depdsitos alcanzaron una proporcién de 38 %. De esta forma, Bolivia ha logrado uno
de los niveles mas altos de profundizacion financiera en la regién. En el 2004, era el tercer pais de
Latinoamérica con mayor profundizacién desde la perspectiva de depdsitos bancarios, mientras que

en el 2012 ocupé el cuarto puesto. De acuerdo a datos de la FAS del Fondo Monetario Internacio-



na]El, Bolivia presenta indicadores de profundizacién financiera relacionados a captaciones similares

a las de Paraguay y por encima del promedio de la regién (33 %) a 2012.

Esta expansion generd interés de parte de los hacedores de politica en pos de incrementar el
acceso a cuentas de ahorro en el sistema formal. Lo anterior se manifesté en 2006 en politicas cuyo
objetivo era facilitar el acceso a servicios financieros. Tales politicas establecieron montos minimos

de apertura de cuentas de ahorro asi como la eliminaciéon de cargos por mantenimiento de cuentas.

Bajo este entorno, la expansién financiera tuvo como protagonista al sector micro-financiero.
Las entidades micro-financieras incrementaron su participacién dentro del sistema y se expandie-
ron fuera de las principales ciudades capitales. En base a datos de la Autoridad de Fiscalizacion
y Supervisién Financiera (ASFI)E| encontramos que por un lado, la cantidad total de depdsitos
en entidades micro-financieras como Fondos Financieros Privados (FFP), mutuales o cooperativas
pasé6 de representar 3 % del total de los depdsitos en el sistema en 2000 a 10 % en el 2004 y 15% a
finales del 2012. Dichos depdsitos se incrementaron a una tasa promedio anual de 40 % entre 2000
y 2012, tasa mayor a la de la banca comercial, que experiment6 un crecimiento de sus captaciones
a una tasa anual de 11 %. Por otro lado, este incremento en captaciones se tradujo también en un
mayor esfuerzo de parte de las entidades micro-financieras para acercarse a los usuarios. En 1995
tenian sélo 73 puntos de atencién, llegando a 276 en el 2004 y a 502 en el afio 2012. Tal incremento
fue mayor en ciudades distintas a las tres ciudades capitales més grandes (La Paz, Cochabamba y
Santa Cruz). En las ciudades menores el nimero de agencias pasé de 36 en 1995 a 156 en el 2004 y
a 312 a finales de 2012. De esta forma, se entiende que dicha expansién involucra clientes nuevos,
especialmente aquellos de poblaciones en expansiéon. Mientras en 2007 en promedio se cubria el
27 % de los municipios de un departamento, en 2013 se llega a cubrir en promedio el 48 % de los

municipios de un departamentd]

Asimismo, es importante identificar al segmento de la poblacién que fomenté la expansién del
ahorro privado. La mayoria de titulares de cajas de ahorro y de créditos son mujeres, esto viene
consoliddndose como una tendencia. Desde 2005, més del 50 % de las cajas de ahorro y DPFs en
el sistema financiero estuvieron a nombre de mujeres mientras el resto se divide entre hombres y
empresaﬂ Estos datos sugieren que las decisiones de ahorro de los hogares podrian estar vinculadas
con el rol de la mujer en el hogar. En este sentido, es importante preguntarse cuéles son los hechos

fundamentales que caracterizan el comportamiento econémico del género femenino en Bolivia.

Las oportunidades laborales de las mujeres no son las mismas que las de los hombres. Las bre-

chas en cuanto a ingresos y actividad no han tendido a cerrarse en los ultimos anos. Por ejemplo,

Financial Assessment Survey por sus siglas en inglés FAS.

3 Anteriormente, Superintendencia de Bancos y Entidades Financieras (SBEF)
4Existen 9 departamentos y 339 municipios en Bolivia.

®Fuente: ASFIL.



en el ano 2000, la tasa de participacién femenina era de 47 % en el area rural y de 37 % en el area
urbana mientras que para los hombres era de 57 % y 46 %, respectivamente. En 2012, las tasas
de participacién fueron de 41 % en el drea urbana y 54 % en el drea rural, mientras que la de los
hombres fue de 54 y 63 %, respectivamente. Por su parte las mujeres que trabajan 1 hacen en mayor
proporcién en el sector informal. La proporcién de mujeres ocupadas en actividades informales se
mantuvo en 60 % entre 2000 y 2012. A pesar de ello, el porcentaje de mujeres que trabajan en el
hogar disminuy6 de 11 a 6 % y el porcentaje de mujeres que trabajan en el sector formal crecié de
27 a 30 % entre 2000 y 2012. De manera similar, a 2012, la tasa de desempleo para las mujeres, si

bien es mayor que la masculina, disminuyé en mayor proporcién respecto del afio 2000.

El cuadro 1] presenta un resimen de los hechos relevantes en la economia boliviana relacionados
a la situacién laboral de las mujeres en los ultimos 15 anos. En general la situacién laboral feme-
nina no ha mejorado en términos de participacién durante el periodo de expansién financiera. Sin
embargo, la situaciéon de las mujeres empleadas ha cambiado cualitativamente, y probablemente
este sea el indicio de un cambio en los roles tradicionales de las mujeres. Hoy por hoy, no solo las
mujeres son las titulares de las cuentas de ahorro, sino que las mujeres que antes trabajaban en
labores precarias han pasado a tener empleos de mejor calidad en el sector formal de la economia.
Este factor puede estar relacionado con la mayor utilizacion de instrumentos de ahorro formales
debido a que el pago de impuesto y aportes al seguro de largo plazo suelen ser mas faciles a par-
tir de cuentas en instituciones financieras formales. Dados estos hechos en la economia boliviana,
es importante preguntarse si las mejoras en la situacién laboral de las mujeres y potencialmente
en su rol dentro del hogar, son causadas por mayor acceso a servicios financieros. Concretamente,

esto implica enfocarnos en el efecto del acceso a ahorro formal sobre el empoderamiento de la mujer.

Cuadro 1: Estadisticas resumen: mercado de trabajo

Anos

Indicadores 2000 2003-2004 2011
Porcentaje de la poblacién ocupada femenina segin sector

Empleo Formal 27,90 24,17 33,70
Empleo Informal 61,08 65,76 59,61
Empleo Doméstico 11,01 10,07 6,70
Horas de trabajo semanales (total) 47,79 45,70 47,30
Hombres 49,75 48,70 50,00
Mujeres 45,33 41,80 43,80
Tasa bruta de participacién (urbana) 42,89 43,41 47,68
Hombres 48,95 49,01 54,35
Mujeres 37,24 38,10 41,24
Tasa de desempleo abierto (urbano) 7,46 8,71 3,84
Hombres 6,22 6,84 3,13
Mujeres 8,99 10,98 4,74
Ingresos laborales femeninos

Ingresos laborales femeninos (% ingreso laboral masculino) 69,01 68,28 70,21
Ingresos laborales femeninos (% ingreso total del hogar) 48,23 43,63 47,63

Fuente: Encuesta Nacional de Hogares 2000 y 2012, Instituto Nacional de Estadistica (INE). UDAPE.



3 Revision de Literatura

La discriminacién hacia el género femenino siempre ha exisitido, pero solamente ha sido ana-
lizada en tiempos modernos. Evidencia académica de esta brecha de género es recogida por in-
vestigaciones en diferentes subtemas: estudios feministas (Okin, 1994)), discriminacién de salarios
(Gunderson, |1989; Kabeer, |1997; Waldfogel, |1997; Lundberg y Rose, 2000) y poder de decisién en
el hogar (Pollak} [2005), solo para nombrar algunos. Tal sexismo ha generado tendencias tedricas,
existencialistas y activistas que reclaman la necesidad de fomentar el desarrollo femenino mediante
su empoderamiento. Sin embargo, los medios para lograrlo no son simples dado que el concepto es
multidimensional, y por tanto, el fin 1iltimo de desarrollo de la mujer depende de varias considera-
ciones inter-relacionadas. En esta seccidén, exploramos conceptos claves y metodologias de estudios
relacionados al tema, con especial atencién a los instrumentos financieros y al proceso por el cual

pueda ocurrir el empoderamiento femenino.

El concepto de empoderamiento puede ser entendido como un proceso de cambio de normas
y condiciones, como ha sido notado por |[Rekha| (1997)), que estd enfocado a incrementar la capa-
cidad de tomar decisiones en un contexto de oportunidades y de incrementar el conjunto de las
mismas (Sen, 1990). Sin embargo, la autora senala que la variabilidad del nivel de oportunidades
y de la habilidad de efectuar una decisiéon con respecto a ellas son dependientes a caracteristicas
sociales, institucionales y culturales. De acuerdo a |Duflo| (2012)), el empoderamiento femenino se
refiere al incremento de habilidad de las mujeres de acceder particularmente a salud, educacion,
oportunidades laborales y de salario, derechos y participaciéon politica. De hecho, estos elementos
componen la idea de desarrollo humano (World Bank, 2011). Entonces, estas definiciones convergen
en que el conceptcﬂ se refiere a la capacidad de las mujeres de acceder a aspectos de desarrollo por
sus propios medios y decisiones. Ademds, implica reclamar un estatus igual al del hombre en un
ambiente social, econémico y politico por sus propias capacidades y condicién de ser humano con
derechos, preferencias y necesidades propias. Dada la evidencia de diferencias entre logros de hom-
bres y mujeres en su desarrollo, es importante para cualquier agenda de desarrollo (World Bank,

2011)) fomentar el empoderamiento femenino para alcanzar un balance entre ambos géneros.

A pesar de que se ha notado que el empoderamiento implica teéricamente desarrollo y vice-
versa, de acuerdo a Duflo| (2012)), no hay una receta simple para lograr efectivamente ambos al
mismo tiempo, a pesar de que se pueda pensar que la relacién entre ambos es un circulo virtuoso.
En cambio, es necesaria una compleja combinacién de politicas dirigidas a ambos conceptos para
incrementar el bienestar de la sociedad. La combinacién de estrategias no es general, dada la idio-
sincracia y realidades sociales, politicas y culturales diferentes de cada sociedad. De todas maneras,
la autora sugiere como paliativo fomentar politicas que apoyen siempre al desarrollo de la mujer,

aunque esto pueda distorsionar algunas relaciones a través de la redistribucion, sin embargo, el

SEn el texto, asumimos empoderamiento femenino y empoderamiento de la mujer significan lo mismo.



beneficio es mayor que los costos en este caso. Esto implica la evaluacién y entendimiento de la

evolucién de incentivos sobre distintos tipos de resultados que causan el impacto buscado.

Entonces, mas alla de que el andlisis cuantitativo del empoderamiento involucre la importancia
de entender las particularidades de cada sociedad, la inter-relaciéon de los mismos conceptos de
desarrollo y empoderamiento revela la dificultad de distinguir una simple causalidad sobre ellos.
Ambas son variables multidimensionales muy amplias y complejas, y, empiricamente su definicién
puede variar de acuerdo al requerimiento especifico de cada tipo de estudio. Esto significa que
escoger una variable especifica que las cuantifique es una tarea dificil y que depende del contexto
de analisis (Rekhal [1997). Ademés, diferentes situaciones pueden cambiar el canal de causalidad de
alguna variable sobre empoderamiento o desarrollo, haciendo dificil de identificar el efecto puro de

determinado incentivd’]

A pesar de estas consideraciones, es necesario entender que la habilidad de lograr acceder a
determinantes del desarrollo femenino estd basada en la disponibilidad de recursos monetarios que
se tenga y en la habilidad de gastarlos en el conjunto escogido de las distintas opciones disponi-
blesﬂ Este hecho representa la capacidad real de hacer posible dicho desarrollo, el cual a su vez
permite realizar el andlisis cuantitativo econémico que se propone. Desde la perspectiva de una
mujer independiente, se puede entender que el hecho de lograr desarrollo estd condicionado por
la habilidad de estar econémicamente activaﬂ dado que casi todos los componentes de desarrollo
pueden ser comprados. Entonces, el empoderamiento econémico esta intimamente relacionado con
el empoderamiento femenino. Asimismo, la insercién de las mujeres en actividades econémicas pue-
de ser importante para alcanzar logros de participacién politicas y obtencién de derechos en una

sociedad a través de su influencia econdémica.

Contrastando la situacién previa, en el caso de una mujer dependiente su desarrollo estaria
condicionado por las decisiones de la persona de quien depende, en tal caso lograr su desarrollo de-
penderia de su habilidad de reclamarlo y de ser escuchada, es decir de poder negociar efectivamente
su bienestar. El continuo de posibilidades entre estos dos casos extremos de dependencia e inde-
pendencia también existe y es que el que se tiende a estudiar. En este ltimo caso, la combinacién
de emponderamiento econémico y de poder negociacién son claves para lograr el empoderamiento
de cada mujer. Como ha sido notado previamente, el rol de la mujer promedio estd condicionado

por las idiosincracias de su sociedad (Kabeer, 2001). Entonces, el desarrollo y empoderamiento

"Problemas situacionales y de identificacién de variables para cuantificar el empoderamiento femenino son discu-
tidas en [Kabeer| (2001)).

8 Asumiendo que los gobiernos no ofrecen ningiin servicio gratuito que otorgue desarrollo, y que el conjunto social
de opciones disponible sea lo suficientemente grande.

9En este sentido, [Ackerly| (1995) sugiere que las mujeres son empoderadas por su inclusién en los mercados, lo
cual implica conocimientos de contabilidad. Sin embargo, |Kabeer| (2001) entiende a esta ultima implicancia como
superflua para explicar el empoderamiento, pero insiste en que la administracién y control de activos son una medida
para medir este concepto subjetivo, el cual es dependiente a idiosincracias locales.



femenino son dependientes de la situacién en la que cada individuo vive. Esta consideracién en-
globa la situacién en la que a pesar de que una mujer logre cierto empoderamiento econémico y
participacién en el proceso de negociacion no logre necesariamente el empoderamiento femenino

buscado dado el sesgo social existente.

Asimismo, se hace evidente que la unidad de andlisis relevante para entender al desarrollo fe-
menino es el nicleo familiar, dado que es el escenario donde el empoderamiento femenino sucede y
cuyo ambiente condiciona su realizacién. Entonces, el analisis de la convivencia en los hogares es
necesario para identificar detonadores propicios que puedan apalancar el empoderamiento femenino
a través del incremento de sus derechos de decisién y participacién. Este tipo de relacionamiento
familiar es conocido como el proceso de negociacién del hogar (Ashraf et al.,[2010; |Banerjee y Duflo,
2010; [Duflo, 2012; [Pollakl |2005; Schuler y Hashemi, [1994)). Las decisiones de un hogar son tomadas
mediante este mecanismo dado los conjuntos de preferencias de los miembros de la familia y sus
respectivas restricciones. Cuando las preferencias entre los individuos coinciden, entonces, se logra
un estado de cooperacién. Sin embargo, cuando existen discrepancias, se presenta un conflicto de
intereses, y la decision final favorece a las preferencias del individuo con mayor poder de negociacién
(Kabeer}, 2001)).

A pesar de que el poder de negociaciéon puede ser incrementado a través de la fuerzalE7 una
forma mas civilizada y no destructiva puede ser ejercitada. Primero, adquiriendo activos; y se-
gundo, aplicando el derecho de propiedad de dichos activos (condicionando su aplicacién) para
negociar una determinada toma de decisiones. En este sentido, reconocemos dos formas en las
que las decisiones pueden ser tomadas por una mujer en su hogaIE Primero como una decisiéon

unilateral ‘egoista’E, y segundo como una decisién consensuada mediante el proceso de negociacion.

Entonces, se puede entender que una mujer con dinero propio pueda tener mayor poder de
negociacién en su hogar, por tanto, puede participar en la decisién de como gastar mejor los recur-
sos del hogar condicionando el uso de su propio dinero. Mientras que en el caso de una mujer sin
activos monetarios (econémicamente dependiente), serd necesario que negocie utilizando otro tipo
de activos, como sus habilidades de persuasion para satisfacer sus preferencias y necesidades. En
este sentido, el ingreso personal (que puede ser generado por algin crédito financiero adquirido)

implica la dotacién de activos monetarios, que pueden incrementar el poder de negociacién de una

0Existe evidencia a nivel de pafs y hogar en las que esto es cierto. Por ejemplo: golpes de estado, guerras y violencia
familiar. [Kabeer| (2001) explica situaciones en las que mujeres con completa capacidad de negociar son victimas del
arrebato no solo de su poder de decisién sino también de sus activos mediante la violencia existente en su hogar.

1En realidad, en el hogar biconyugal existen 3 maneras en las que un matrimonio puede tomar decisiones, Las
primeras dos son unilaterales que excluyen a la contraparte y la tercera implica la coordinacién entre ambas partes.

128e asume que la decisién ‘egoista’ estd basada en el uso de activos para satisfacer objetivos personales, en los que
otros miembros del hogar no tienen preferencias por ser dichos objetivos individuales y privados. Por otro lado, en
este caso, cualquier decisién que la mujer de un conjunto de opciones mantiene el bienestar de los deméds miembros
del hogar igual que antes de haber tomado una decisién. Sin embargo, cuando estas decisiones afectan el bienestar
de otros miembros del hogar, son elegibles para ser discutidos en el proceso de negociacién del hogar.



mujer. Dependiendo de la situacion, este hecho puede ayudar a una mujer a constituirse como jefe
del hogar dado que obtener la mayor cantidad relativa de activos dentro del hogar le proporciona
mayor peso en el mismo dada su capacidad productiva y por el hecho de que ella financia el patri-
monio del hogar. Esto significa que una mujer con derechos de propiedad de activos puede también

decidir incrementar su bienestar a través de su propio desarrollo (Duflo|, 2012).

Por tanto, una forma de evidenciar el potencial empoderamiento de las mujeres es a través de
la evaluacién del impacto de las transferencias de dinero a las mujeres (Duflol [2003) sobre variables
de empoderamiento. Lo cual incluye la concesién de créditos bancarios sélo a las mujeres (Schuler
y Hashemil, [1994; Pitt y Khandker} [1998; [Kabeer) 2001) que implica sumas monetarias elevadas
y es una estrategia de empoderamiento orientada a la independencia econdémica a través de la
conformacién de negocios. Como senalé [Duflo| (2012), esquemas de préstamos (especificamente de
microcréditos para las personas que viven en condiciones de pobreza) sélo a mujeres tienen cierto
efecth_g] en las interacciones y procesos de negociacion dentro del hogar. La autora sugiere que el
efecto positivo es causado por el sentido de responsabilidad de generar ingresos que las mujeres
adquieren. Por lo tanto, se puede entender que la capacidad de un miembro del hogar para generar
ingresos incrementa su poder de negociaciéon. Por otro lado, ha sido documentado que el crédito
tiene efectos positivos sobre las decisiones personales que una mujer pueda tomar sobre su propio
cuerpo y salud. [Schuler y Hashemi (1994) muestra que los programas de crédito empoderan a las
mujeres no solo a un nivel decisiones econdmicas, sino también a un nivel personal de decisiones
de fertilidad. Sin embargo, los resultados de estudios similares pueden variar, demostrando que la

relacién entre crédito y empoderamiento no es clara ni robusta (Duflo, [2012).

Dentro de la literatura causal de acceso a crédito y empoderamiento femenino, [Kabeer| (2001)),
ademads de recopilar los principales documentos que evidencian tanto los efectos positivos como los
negativos, muestra que la razon principal de estas discrepancias esta relacionada al tipo de proceso
de negociacion inherente dentro de cada hogar. El autor analiza las metodologias y resultados de
diferentes estudios y posteriormente realiza su propio andlisis. El documento explica dos conclu-
siones antipodas acerca del porqué del efecto positivo y negativo del crédito sobre las variables de
empoderamiento femenino. Los resultados positivos son explicados por el éxito de establecer un
ambiente de cooperacién dentro del hogar que ayuda a amortizar la deuda incurrida al tomar el
crédito y de su consecuente invesrsén. Asimismo, los resultados negativos son explicados por el
antagonismo entre miembros del hogar. En esta ltima situacién es posible que uno de los familia-
res arrebate abusivamente el ingreso monetario generado por el crédito para satisfacer sus propias
necesidades y preferencias produciendo efectos perversos para el bienestar personal de las mujeres
que son titulares del crédito. Por lo tanto, |[Kabeer| (2001)) entiende que el empoderamiento femenino
tiene caracteristicas multidimensionales complejas, en las que la dependencia, la interdependencia

y la autonomia tienen que ser tomadas en cuenta al analizar el proceso de negociacién en el hogar.

13Tanto positivo como negativo.
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Este mecanismo es, de hecho, dependiente de las relaciones de género, la idiosincrasia y sensible a

incentivos, oportunidades y riesgos.

Especificamente para el caso boliviano, la experiencia micro-financiera ha sido estudiada ex-
tensamente. Concretamente, su caso méas emblemético es el de BANCOSOL que ofrece servicios
principalmente de crédito y levemente de ahorro. A pesar de que BANCOSOL no era una institu-
cion orientada a fomentar el desarrollo social especificamente, fue un pionero en ofrecer préstamos a
grupos y especialmente a mujeres, superando de esta manera las restricciones crediticias de hogares
pobres en las zonas urbanas. A pesar de sus alta tasas de interés, BANCOSOL ha presentado sor-
prendentes datos de repago que han ayudado a que se mantenga sostenible como institucion (Mor-
duch, 1999). Por otro lado, PRO-MUJER es una institucién micro-financiera que realiza préstamos
a mujeres con la intenciéon de empoderarlas. Esta institucion es una ONG que estd dedicada a
proveer servicios a mujeres pobres y desventajadas. (Gibb| (2008]) compara mujeres clientes de PRO-
MUJER con aquellas que nunca tuvieron acceso a servicios financieros. Este estudio no encuentra
efectos sobre logros educacionales ni sobre empoderamiento, ademds que el método cualitativo
utilizado no permite controlar por sesgo de seleccion, y dado el enfoque en programas de crédito

los resultados pueden estar sub estimados en el mismo sentido discutido en |Pitt y Khandker|(1998).

Asimismo, [Maldonado et al.| (2003)) provee un estudio interesante que compara gente asociada
con dos diferentes ONG’s micro-financieras que otorgan diferentes productos de crédito logrando
superar algunos problemas metodolégicos referidos al sesgo de seleccion. Construyendo una compa-
racién entre grupos de clientes de la Fundacién SARTAWI y Fondo Financiero Privado CRECER
Maldonado et al. (2003 plantean probar si los hogares con acceso a crédito tienen menos rezago
educacional en la poblacién rural de Batallas. Los autores no encuentran suficiente evidencia para
apoyar feasientemente esta hipdtesis. Asimismo, también buscan probar la existencia del efecto de
ser un cliente nuevo o antiguo, sin lograr significancia suficiente. Finalmente, el estudio senala que
los hogares con mujeres como clientes directos de SARTAWI tienen una brecha educacional mas

grande comparados con hogares donde los hombres son los clientes directos.

A pesar de que la evidencia de trabajos empiricos a través del mundo y en diferentes sociedades
no permite aseverar el efecto positivo del crédito sobre el empoderamiento femenino, este producto
financiero es indudablemente un shock positivo a los ingresos familiares financiado por una deuda
que representa un pasivo de mayor volumen que dicho shock si no se lo invierte para producir
utilidadest] que sirvan para pagar dicha deuda. El estudio de [Banerjee y Duflo| (2010) toma en
consideracion que prestatarios pobres asumen un plan de ahorro con el fin de pagar la deuda. Esta
decision aumenta el autocontrol y evita preferencias inconsistentes temporaleﬂ En este sentido,

el comprometerse a un plan de ahorro podria ser un elemento clave del éxito de las familias adeptas

1 Suponiendo que no hay éxito empresarial en caso del incumplimiento del pago de la deuda.
5Refiriéndose a los estudios de economia del comportamiento como |0’Donoghue y Rabin| (1999).
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a las microfinanzas. El ahorro no solo proporciona el medio organizativo para pagar la deuda, sino
que también representa las ganancias generadas por la inversion realizada con el crédito, las cuales
se convierten en el activo monetario que la familia utilizara para realizar su consumo. Dado que el
ahorro se convierte en un indicador muy relacionado con el éxito del crédito, y el empoderamiento
femenino un resultado esperado de los esquemas de crédito exitosos dirigidos a mujeres, es perti-

nente verificar si el ahorro puede determinar directamente al empoderamiento femenino.

Asimismo, el ahorro per se permite a los hogares mantener recursos para enfrentar escenarios
negativos en sus ingresos, y de esta forma prevenir que el hogar se vea en situaciones donde se ten-
gan que tomar decisiones extremas. La evidencia muestra que hogares inmersos en estas situaciones
tienden a tomar decisiones en contra de sus miembros con menor empoderamiento. Por ejemplo,
Rose| (1999)) en un estudio para zonas rurales de India encuentra que regiones expuestas a shocks
climaticos que afectan a las cosechas y, por ende a los ingresos de sus hogares, experimentan ma-
yores tasas de mortalidad femenina. En este sentido, el acceso al ahorro, al permitir suavizar el

consumo, evita que los hogares tengan que practicar ajustes bruscos.

En este punto, es importante distinguir los conceptos de ahorro formal e informal. El primero
es entendido como el ahorro realizado en entidades financieras, el segundo puede realizarse en cual-
quier otra forma que no involucre dichas instituciones formales. A pesar que el estudio de [Karlan
et al.| (2013) sugiere que el ahorro formal implica menor riesgo y mayores beneficios, reconoce la no
participacién de familias en estos esquemas, los cuales incurren en esquemas informales que requie-
ren un tipo de andlisis particular dado que son dificiles de distinguir entre los datos cuantitativos
y de concebir como ahorro siendo que se caracterizan mejor como atesoramiento. Por su lado, el
ahorro formal es mas facil de analizar dados los determinados roles y derechos que cada agente

involucrado tiene.

De todas formas, las decisiones de ahorro son susceptibles a tipos especificos de comportamien-
tos y al contexto social. Especificamente, para los casos de familias pobres Karlan et al.| (2013)
argumenta que todos ellos ahorran aunque la mayoria lo hace ineficientemente e informalmente,
por tanto, revisa un conjunto de 5 razones que podrian reducir la participacion de las familias
en formas de ahorro formales. Los costos de transaccién, la falta de confianza y las barreras re-
gulatorias, la falta de informacién y brechas de conocimiento, las limitaciones sociales y sesgos
de comportamiento son identificados como las principales razones por las que los pobres prefieren

ahorrar con una funcionalidad limitada, de alto riesgo y condiciones costosas.

Por otro lado, incurrir en ahorro formal implica una relacién establecida de derechos. La per-
sona que abre la cuenta de ahorros tiene la facultad legal de retirar el dinero posteriormente,
entendiéndose que esta persona seria responsable del uso de tal dinero. Sin embargo, puede existir

presion de parte de otros individuos dentro del hogar para decidir cémo utilizar el dinero de acuerdo
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a sus propias preferencias. Que el titular de la cuenta de ahorros vaya a ceder a tales presiones o
no, dependera del poder de negociacion que tenga y del proceso en si. Sin embargo, la propiedad
de la cuenta le otorga al individuo, al menos tedéricamente, mayor poder de negociacion, pues esta
persona es quien tiene la tltima palabra al momento de realizar algin tipo de retiro de dinero.
Sin embargo e incluso esta tltima consideracién, el analisis del ahorro involucra el mismo potencial
problema cuando se examina solamente a mujeres que ahorran sin tomar en cuenta el proceso de
negociacién familiar y las relaciones que ocurren dentro el hogar como es entendido por [Kabeer

(2001)) en el caso del crédito expuesto previamente.

A pesar de que no existen muchos estudios entre la relacién de empoderamiento femenino y
ahorro, |Ashraf et al.| (2010)) realiza un estudio utilizando randomized control trials en las Filipinas
con el fin de mostrar que el acceso a un compromiso de ahorro ofrecido a las mujeres conduce a un
aumento en el empoderamiento de las mismas. Un efecto similar se encuentra cuando se controla
como tratamiento del experimento al caso de marketing del ahorro, situacion en la que las mujeres
recibieron informacién sobre la importancia de ahorrar para un objetivo final (comprar algo que
tanto ellas como la familia necesitan al cabo del tiempo determinado que dura el compromiso de
ahorrar). Sin embargo, parece ser que estos no son los tinicos resultados. Segin Kabeer| (2001), las
mujeres son mas propensas que los hombres a compartir sus activos con sus familias. Por otro lado,
Duflo| (2003)) y Rangel (2006) han investigado los beneficios del hogar y especialmente los hijos
cuando las mujeres son las que gastan el dinero. Al parecer, este hecho conduce a una mejor educa-
cién, alimentacién y bienestar de los nifios en general. Thomas| (1990)) evidencia las discrepancias de
decisiones de gasto de los hogares, ya sea realizado por las mujeres o por los hombres, evidenciando
que los padres tienden a invertir mas en sus hijos y las madres en sus hijas. Esta evidencia sugiere
que si el empoderamiento de las mujeres es realmente efectivo, el nexo entre desarrollo humano de

las generaciones futuras, motivado por las mujeres de hoy, es posible.

A pesar de que no se ha encontrado evidencia conclusiva, especialmente en Bolivia, sobre los
efectos del crédito en el empoderamiento femenino, es importante verificar si la posesién de cuentas
de ahorro formales de los hogares si lo tienﬂ Como ha sido mencionado previamente, es de espe-
cial interés identificar al ahorro no sélo como el elemento clave para el exito econémico de un hogar,
sino también para lograr fomentar el empoderamiento de las mujeres mediante el incremento de
espacio y condiciones para ejercer su poder de negociacién dentro la familia gracias a la suavizacién
de consumo y resilencia ante los shocks negativos sobre el ingreso. En este sentido, nuestro enfoque
es el primero que soluciona los problemas de sesgo de selecciéon bajo los supuestos que se discutiran

en la seccién Bl

YSKarlan et al|(2012) es uno de los pocos estudios que explora temas de ahorro y conducta en Bolivia evidenciando
que los recordatorios por mensajes de texto (telefonia celular) tienen un efecto positivo en el ahorro y tienen una
caracteristica costo efectiva.
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4 Datos

Esta investigacion utiliza datos de la Encuesta de Hdbitos de Ahormlﬂ realizada en 2004 en
27 ciudades de Bolivia, incluyendo las nueve capitales de departamento ademads de las 18 ciudades
intermedias mas pobladas. Los datos se recolectaron a nivel hogar con enfoque en hogares de bajos
ingresos. La muestra comprende a 3.000 hogares que representan a 947.833 mediante el uso de
factores de expansién, asimismo, incluye a 14.604 personas de las cuales 7.469 (51 %) son muje-
res que representan a 2,2 millones de mujeres, dicha muestra constituye el 0,3% de la poblacién
total de mujeres para dichas éreaﬁ Esta encuesta provee informacién tnica para Bolivia acerca
de los habitos de consumo y ahorro de los hogares asi como de sus percepciones sobre distintos
instrumentos financieros. La encuesta se organiza en 5 mddulos: caracteristicas socioecondmicas y
demograficas, fuentes de ingresos y tipos de gasto, hdbitos y percepciones sobre el ahorro, educacién

financiera y actitudes hacia el ahorro y la administracién de los ingresos.

Adicionalmente, combinamos esta informacién con datos a nivel ciudad. Incluimos datos proce-
dentes de la Autoridad de Supervision del Sistema Financiero ASFI acerca del ntimero de puntos
de atencién financiera para los periodos 1996-2004. Estos datos seran utilizados para computar va-
riables del lado de la oferta acerca del nimero de agencias por cada mil habitantes que proveeran,
bajo algunos supuestos, fuentes de variaciéon exdgena que permitan identificar el efecto causal del
acceso al ahorro formal sobre distintas decisiones del hogar. Asimismo, complementamos esta base
de datos con indicadores a nivel ciudad que permitan controlar por caracteristicas de las mismas

como ser: poblacién, extensién e ingreso per cépita promedio.

El cuadro [2] muestra algunas caracteristicas del hogar y las ciudades y las diferencias segun si
el hogar tiene o no acceso al sistema financiero. Estos datos muestran que los hogares sin acceso al
ahorro formal son menos educados, més jovenes, mas grandes y de origen indigena. Estos hogares
provienen de ciudades méas pobladas y de mayores ingresos. Como resultado, los hogares sin acceso
al sistema formal serian los menos aventajados, por lo tanto estas diferencias pueden explicar la

propension a abrir una cuenta (sesgo de seleccién) y las decisiones dentro del hogar.

1"La encuesta fue realizada por CIMARESEARCH Bolivia con el apoyo de CIES Internacional para la investiga-
cion “Estudio para determinar pautas de comportamiento, en relacion al ahorro, de la poblacion boliviana de bajos
ingresos, para el diseno de una estrategia de concienciacion y divulgacion de una cultura de ahorro formal” con el
apoyo financiero de FONDESIF conjuntamente con el Programa de Apoyo a la Seguridad Alimentaria (Componente
Microfinanzas), la Comision Europea (PASA/CE) y el Programa de Apoyo al Sector Microfinanciero / Agencia Suiza
para el Desarrollo y la Cooperacion (PROFIN/COSUDE)

18Fsta es una aproximacién en base a proyecciones quinquenales para 2005.
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Cuadro 2: Caracteristicas del hogar segtiin acceso al ahorro formal

Media Diferencia Diferencia Numero de
Con acceso Sin acceso bruta ajustada observaciones
Indicadores y (1) (2) (3) (4) (5)
desagregacién
Caracteristicas del hogar
Cantidad de miembros en el hogar 4,59 4,76 -0,17 0,46 947.833
(0,20) (0,10)***
El hogar habla alguna lengua indigena 0,44 0,50 -0,06 0,03 942.474
(0,04)*** (0,02)**
Edad media del hogar 27,05 25,31 1,74 -1,20 947.833
(0,66)** (0,51)**
Edad de la madre 40,10 39,31 0,79 -0,75 883.694
(0,34)** (0,34)**
Edad del padre 42,49 41,43 1,05 0,02 791.943
(0,41)** (0,47)
Afios de escolaridad del jefe de hogar 11,64 9,00 2,64 1,47 946.630
(0,18)%*x (0,32)%%%
Arios de escolaridad del padre 12,11 9,44 2,67 1,38 790.740
(0,22)%** (0,24)%**
Anos de escolaridad de la madre 10,75 7,70 3,05 1,84 883.694
(0,19)%** (0,28)**
Cantidad de hijos 2,26 2,54 -0,28 0,24 947.833
(0,14)* (0,07)***
Cantidad de hijos menores a 5 afios 0,57 0,70 -0,13 0,07 947.833
(0,05)** (0,04)*
Cantidad de mujeres en el hogar 2,38 2,41 -0,03 0,28 947.833
(0,10) (0,06)***
Cantidad de mujeres en el hogar en edad de trabajar 2,06 2,01 0,05 0,25 947.833
(0,08) (0,05)***
Caracteristicas de la ciudad
Poblacién por ciudad 618.154,60  583.123,50 35.031,15 27.506,23 947.833
(36.571,86)  (12.844,84)**
Cantidad de hogares por ciudad 159.484,40  153.360,00 6.124,33 7.119,47 947.833
(9.152,69)  (3.299,70)**
Gasto per capita (Bs por afio) 1.603,89 1.487,51 116,38 43,64 947.833
(53,53)** (17,89)**
Consumo per cdpita (Bs por afio) 2.004,69 1.859,25 145,44 54,56 947.833
(66,94)** (22,37)**
Ingreso per cépita (Bs por afio) 2.117,01 1.963,31 153,70 57,62 947.833
(70,71)** (23,63)**
Area (km?) 1.403,46 1.398,22 5,24 -38,54 947.833
(126,17) (51,53)

Fuente: Encuesta de Hébitos de Ahorro 2004. Censo de Poblacién y Vivienda (CPV) 2001 (INE).

Nota: Esta tabla presenta estadisticos y diferencias estimadas entre hogares que ahorran en el sistema formal y hogares sin acceso a estos tipos de
servicios. Las columnas (1) y (2) presentan medias, las columnas (3) y (4) presentan coeficientes y errores estdndar estimados mediante MCO. Las
estimaciones en la columna (4) incluyen efectos fijos a nivel departamento. Los errores estdndar , reportados en paréntesis presentan correccién
por conglomerados a nivel ciudad. El nivel de significancia al uno, cinco y diez por ciento estdn representados por *** ** y * regspectivamente.
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En promedio, las mujeres en Bolivia no estdn muy empoderadas. Por ejemplo, sélo el 20 % de
nuestra muestra es considerada jefa de hogar. S6lo 30 % trabajan fuera de casa y como consecuencia,
la mayoria se encuentran ligadas a las labores del hogar tal como la administracién del presupuesto.
Sin la intencién de inferir causalidad, no existirian diferencias significativas cuando se comparan
nuestros indicadores de empoderamiento entre hogares con acceso a ahorro formal y hogares sin
acceso (cuadro . Sin embargo, 40 % de las mujeres que provienen de hogares con acceso a ahorro

formal trabajan fuera de casa vis a vis 26 % de las mujeres que provienen de hogares sin acceso.

Cuadro 3: Medidas de empoderamiento de la mujer: Resumen

Estadisticos

Indicadores y desagregaciéon Cantidad Media Error Maximo Minimo

de obs. Estandar
Muestra completa
La esposa trabaja fuera del hogar 909.042 0,30 0,46 0,00 1,00
Ingreso de la mujer como parte del ingreso total del hogar 694.395 0,10 0,19 0,00 1,00
Jefe de hogar de sexo femenino 947.833 0,18 0,39 0,00 1,00
La esposa participa en la decisién del presupuesto del hogar 883.694 0,89 0,31 0,00 1,00
Gasto en salud (como fraccién del gasto total del hogar) 947.833 0,02 0,05 0,00 0,83
Gasto en educacién (como fraccién del gasto total del hogar) 947.833 0,08 0,09 0,00 0,76
Sin acceso
La esposa trabaja fuera del hogar 669.107 0,26 0,44 0,00 1,00
Ingreso de la mujer como parte del ingreso total del hogar 509.502 0,08 0,18 0,00 1,00
Jefe de hogar de sexo femenino 699.003 0,19 0,39 0,00 1,00
La esposa participa en la decisién del presupuesto del hogar 655.490 0,90 0,30 0,00 1,00
Gasto en salud (como fraccién del gasto total del hogar) 699.003 0,02 0,05 0,00 0,83
Gasto en educacién (como fraccién del gasto total del hogar) 699.003 0,08 0,09 0,00 0,60
Con Acceso
La esposa trabaja fuera del hogar 239.935 0,40 0,49 0,00 1,00
Ingreso de la mujer como parte del ingreso total del hogar 184.893 0,13 0,21 0,00 0,99
Jefe de hogar de sexo femenino 248.830 0,16 0,37 0,00 1,00
La esposa participa en la decisién del presupuesto del hogar 228.204 0,86 0,35 0,00 1,00
Gasto en salud (como fraccién del gasto total del hogar) 248.830 0,02 0,06 0,00 0,67
Gasto en educacién (como fraccién del gasto total del hogar) 248.830 0,10 0,11 0,00 0,76

Fuente: Encuesta de Habitos de Ahorro 2004.

Nuestra base de datos incluye también informacién acerca de actitudes y preferencias en cuanto
al ahorro. Entender el comportamiento de los hogares es crucial en este contexto para entender
posibles diferencias en los efectos del ahorro formal sobre el empoderamiento de la mujer. El cua-
dro |4 muestra que el 57% de los hogares gastan su dinero de manera discrecional en lugar de en
basarse en un presupuesto organizado. Mds ain, sélo 32 % de los hogares piensan que es siempre
posible ahorrar sin importar las fluctuaciones del ingreso. A pesar de la falta de organizacién de
los gastos, encontramos que 71 % de los hogares estarfan dispuestos a invertir sus ahorros en lugar
de simplemente guardarlos (por ejemplo, ahorrar debajo del colchén). También encontramos que
la mayoria de los hogares prefieren suavizar consumo manteniendo ahorro en lugar de gastar de
manera prociclica. Por otro lado, los hogares prefieren realizar las compras al contado y no me-

diante pagos por cuotas. Finalmente, las instituciones financieras no son la opcién preferida por los
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hogares cuando estos deciden donde mantener su dinero, la mayoria de los hogares sienten que su

dinero esta mas seguro en casa.

Cuadro 4: Comportamiento del hogar y actitudes frente al ahorro y consumo

Respuesta de los hogares
(% del total de hogares)

Preferencias de los hogares Si No N/R Total

Manejo de presupuesto

Organiza un presupuesto en vez 43,12 56,83 0,05 100
de gastar discrecionalmente.

Perspectivas de posibilidades de ahorro

Piensa que es imposible ahorrar 67,88 32,06 0,07 100
cuando los ingresos son bajos.

Preferencias de inversiéon

/ aversién al riesgo

Guarda el dinero para evitar 28,1 70,5 140 100
pérdidas en vez de invertirlo.

Preferencias de ahorro/ gasto

Ahorra en épocas de bonanza 76,51 23,23 0,26 100
en vez de gastarlo.

Preferencias por métodos de pago

Prefiere pagar compras en efectivo 68,28 31,65 0,07 100
en vez de pagar en cuotas.

Confianza en el sistema financiero formal

El dinero estd mds seguro en casa 60,82 38,12 1,06 100
que en el banco.

Fuente: Encuesta de Habitos de Ahorro 2004.
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5 Estrategia de Identificacién

El objetivo de esta investigacion es identificar el efecto causal del ahorro formal en varias medi-
das de empoderamiento femenino. Nos enfocamos en el ahorro formal y no en el total de los ahorros
por dos razones. En primer lugar, como fue discutido en la seccién [l la oferta de servicios financie-
ros formales ha crecido durante la 1ltima década ampliando la disponibilidad de instrumentos de
ahorro hacia los hogares de menores recursos. En segundo lugar, el ahorro formal es facil de definir
en una forma objetiva. En este documento entendemos por ahorro formal a los recursos depositados

ya sea en una cuenta de ahorro o en un depdsito a plazo fijo en una entidad financiera.

Asimismo, empleamos cuatro medidas de empoderamiento que pretenden capturar distintas
aristas de este concepto. La primera se relaciona con las consecuencias directas del empoderamien-
to de la mujer en el mercado laboral, concretamente nos enfocamos en si dentro de los hogares
existen mujeres que trabajan fuera de casa. Al relacionar esta variable con el acceso a ahorro,
tendremos una medida de los efectos del ahorro formal sobre los mercados laborales femeninos. De
manera complementaria analizamos qué porcentaje de los ingresos laborales del hogar proviene de
las actividades de sus mujeres miembros. Asimismo, pretendemos capturar otras dimensiones del
empoderamiento femenino; en particular, entender posibles cambios en las percepciones del rol de
la mujer dentro del hogar. En este sentido, analizamos si las mujeres son consideradas jefas de hogar
o no. Finalmente, nuestra cuarta medida se enfoca en el rol efectivo que la mujer tiene dentro del
hogar. La literatura en el tema (Duflo, [2012) muestra que las mujeres menos empoderadas asig-
nan una mayor proporcién de su tiempo a las labores del hogar. Entonces, nuestra tltima medida,
pretende capturar este hecho identificando si las mujeres participan o no en la organizacion de los
gastos del hogar. Esta variable, al ser asociada con el acceso al ahorro formal permitird constatar si
existe algin cambio en el rol femenino asociado al acceso al ahorro formal. Cabe senalar que nuestra
base de datos muestra que la organizacién de los gastos del hogar (compras principalmente) es una
actividad en general realizada por una persona. Entonces, esta variable es interpretada como una
aproximacion a cuan ligada esta la mujer con las labores cotidianas de la casa. Adicionalmente,
nos enfocamos en la inversidon en capital humano con el fin de contribuir con evidencia acerca de
si el ahorro, via empoderamiento de la mujer, se traduce en incrementos en inversién en salud y

educacién.

Nuestra metodologfa, si bien nos permite identificar el efecto causal del acceso al ahorro formal
a nivel hogar sobre el empoderamiento de la mujer, no nos permite establecer el mecanismo bajo
el cual el ahorro se manifiesta en mayor empoderamiento. Esto porque no tenemos evidencia de
las relaciones dentro del hogar y no conocemos el funcionamiento del proceso de negociéon que se
suscita en el mismo. Con fines de interpretacion, nos basamos en el rol del ahorro como acumulacién
de ingresos que sirve para adquirir bienes y desarrollo de los miembros del hogar especialmente de
las mujeres. Asimismo, contemplamos la funcién del ahorro familiar como suavizador de consumo

ante escenarios adversos; es decir, como el ahorro permite a hogares mantener recursos que eviten
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que tengan que afrontar decisiones extremas en las que las mujeres son las que son mas propensas
a ser perjudicadas (Duflo, 2012; Rose, 1999)). Por tanto, en este estudio tratamos de acercarnos a
la respuesta del experimento hipotético de asignar aleatoriamente cuentas de ahorro a hogares, no

necesariamente solo a mujeres, aunque ellas serian la mayoriaE

Entonces, el modelo bésico a estimar es:

Yij = Bo + B1Xij + BoWj + B3Si; + €4 (1)
eij ~ N(0,0%) (2)

Donde y;; es alguna de las medidas de empoderamiento en el hogar ¢ en la ciudad j, X;; es un
vector de caracteristicas del hogar, W; es un vector de caracteristicas de la ciudad. S;; es una varia-
ble binaria que toma el valor de uno si el hogar ahorra en el sistema formal y cero en otro caso. De
esta forma, la variable dependiente es un resultado de caracteristicas especificas predeterminadas
del hogar que incluyen, por ejemplo, si en el hogar se habla alguna lengua indigena, escolaridad de
los miembros del hogar y edad de los padres, entre otroﬂ Mas aiin, el modelo toma en cuenta
caracteristicas idiosincraticas correspondientes a la ciudad (W;) en la que cada hogar vive como
tamano de la misma, ingresos promedio y aproximaciones a factores culturales como la proporcién

de personas de origen indigena que viven en la ciudad.

Dado que estimar la equacién mediante MCO implica E(S;je;;| X, W) # 0, los parametros
resultantes estarian sesgados. En este caso identificamos tres fuentes potenciales de endogeneidad
que pretendemos tomar en cuenta en nuestra estrategia empirica con el fin de obtener parametros
consistentes que nos permitan hacer inferencia sobre el efecto causal del ahorro formal sobre el
empoderamiento de la mujer. En primer lugar, existe un evidente problema de doble causalidad.
Si bien nuestra hipdtesis es que el acceso al ahorro formal tiene un efecto causal en el empodera-
miento de la mujer, los hogares con mujeres mas empoderadas pueden ser aquellos que son mas
propensos a ahorrar en el sistema forma]El En segundo lugar, el acceso al ahorro formal puede
estar correlacionado con variables no observables que se encuentran omitidas en nuestro modelo
béasico y que pueden estar relacionados con nuestras medidas de empoderamiento. En tercer lu-
gar, dado que el crecimiento en la oferta de servicios financieros en Bolivia ha sido protagonizado
por las entidades microfinancieras, la decision sobre el ahorro formal no es aleatoria. La mayoria

de los productos microfinancieros estdn dirigidos de manera explicita o implicita a poblaciones

19En Bolivia, més de la mitad de las cuentas de ahorro y los depésitos a plazo fijo estdn a nombre de mujeres segin
datos de la ASFI.

20Escoger los controles apropiados no es un tema trivial al analizar resultados de empoderamiento, controles como
el nivel de ingresos per cépita o el nimero de hijos son también influidos por el empoderamiento de la mujer. Este
tipo de controles, son sélo agregados cuando analizamos los efectos del ahorro sobre gastos en salud y educacién.

21Ver [Duflo| (2012)) y [Karlan et al.| (2013)) para una revisién completa. Como se discutié en la revisién de literatura,
la evidencia acerca de esto no es completamente contundente, sin embargo es valido tomar este tema en cuenta con
fines de una correcta identificacién.
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menos favorecida@ En este sentido, siguiendo a Morduch (1999) el estimar por MCO sub es-

timarfa (en valor absoluto) el impacto del ahorro en nuestras distintas medidas de empoderamiento.

La endogeneidad potencial serd tratada mediante la identificaciéon de una variable Z que cum-
pla el rol de una variable de exclusién en pos de estimar por maxima verosimilitud siguiendo
a [Barnow et al.| (1980). De esta forma instrumentaremos S;; con variables relacionadas a la oferta
de servicios financieros a nivel ciudad que, bajo ciertos supuestos discutidos a continuacién, son
exogenas desde el punto de vista de los hogares. Concretamente, utilizaremos el nimero de agen-
cias de servicios financieros por cada mil habitantes a nivel ciudad en linea con [Amuedo-Dorantes
y Pozo| (2006) y [Calero et al. (2009)@ Tres potenciales complicaciones y sus soluciones se discuten

a continuacién:

Primero, nosotros asumimos que ningin hogar puede afectar a una variable de mercado por
si mismo, esto significa que el nimero de agencias financieras en una ciudad no es determinada
por un simple cliente, de no ser asi se experimentaria una sobres estimacién del efecto. Este es un
argumento comun en la literatura empirica sobre Organizacién Industrial ( [Veugelers y Cassiman
(2005)) y |Scott Morton| (2000)) y es similar a asumir competencia perfecta. El supuesto concreto es
que las variables a nivel mercado, capturan el efecto de los factores no observables especificos a la
industria bancaria que contribuyen a la decisién de los hogares sobre el ahorro. Si bien se puede
argumentar que, en una sociedad desigual, unos cuantos hogares ricos pueden efectivamente tener
efectos sobre las variables de mercado como la oferta de servicios, esta posibilidad queda al margen
en nuestro estudio debido a que los datos se enfocan en hogares de ingresos bajos. Mds aun, como es
discutido en |Salas| (1999)), Gonzales-Martinez (2009) y Diaz Quevedo (2009), la industria bancaria
boliviana estd altamente concentrada dando mas poder sobre los resultados de mercado a las firmas

que a los consumidores.

Sin embargo, nuestro instrumento podria experimentar problemas si las entidades microfinan-
cieras focalizaran a los hogares pobres y pusieran sus agencias en base a estos criterio. En este caso,
si bien no podemos eliminar esta posible fuente de sesgo de seleccién (sub-estimacién del efecto),
minimizamos este problema al tomar en cuenta el nimero de agencias de todo el sistema financie-
ro en su conjunto y no sélo entidades microfinancieras. Asimismo, asumimos que si es que existe
este tipo de comportamiento focalizado, el proceso de planificacién mediante el cual las entidades
deciden donde poner una agencia tiene un horizonte temporal no mayor a 8 anos. De esta forma,
nuestro instrumento no es simplemente el nimero de agencias de servicios financieros por cada mil
habitantes para el ano 2004 (ano de la encuesta) sino es el octavo rezago de esta variable a nivel

ciudad. Es decir, agregamos precedencia de 8 anos utilizando el niimero de agencias de servicios

22Por ejemplo, més alld de programas de ahorro, las instituciones microfinancieras pueden tener menos requisitos
para la apertura de cuentas de ahorro como ausencia de montos minimos, por ejemplo.

23 Ambos documentos usan el ntimero de agencias per capita de Western Union como un instrumento para la
recepcién de remesas y sus efectos en mercados laborales.

20



financieras en 1996. Interpretamos este supuesto como una medida del proceso de formacién de

alfabetizacién financiera.

La segunda complicaciéon en nuestra estrategia de identificacién radica en la potencial corre-
lacién entre la oferta de agencias financieras y algunas caracteristicas de las ciudades y de los
departamentos que afecten las decisiones de ahorro y los resultados en cuanto al empoderamiento
femenino. Por ejemplo, las percepciones de los hogares acerca del consumo y el ahorro pueden estar
correlacionadas con aspectos culturales propios de cada ciudad o region lo cual es plausible en un
pais de alta heterogeneidad como Bolivia. Otros aspectos como infraestructura o calidad de los ser-
vicios de transportes pueden estar correlacionados con la oferta de agencias y afectar de esta forma
las decisiones sobre el ahorro. Tomamos en cuenta estos aspectos, al controlar ambas ecuaciones por
caracteristicas de las ciudades. Omitir dichas variables, llevaria a una potencial sobre-estimacién
del efecto. Concretamente, incluimos el porcentaje de hogares de origen indigena, el ntimero de ho-
gares en cada ciudad, la poblacién, la extension de la ciudad, y el logaritmo del ingreso per cédpita

promedio por cada ciudad.

Finalmente, una tercera complicacién es que los hogares pueden mudarse de una ciudad a otra
debido , entre otras variables, a la calidad de servicios financieros que dicha ciudad ofrezca, sobre-
estimando el efecto del ahorro. Sin embargo, como analizamos hogares de ingresos bajos asumimos
que enfrentan en términos relativos costos mas altos para mudarse y que el proceso de migracién
estd motivado por factores de expulsién més que por factores de atraccion. Mediante el andlisis
de las encuestas de hogares entre 2001 y 2005 encontramos que las decisiones de migracién de los
hogares estdn méas basadas en problemas familiares, problemas de salud y oportunidades de tra-
bajo. Adicionalmente, tomamos en cuenta costos fijos de mudarse al controlar por si el hogar es

propietario de la vivienda donde vive.

6 Estimacion

Considerando la base de datos ya descrita, nuestra estrategia de identificacion nos permite res-
ponder a dos preguntas principales. En primer lugar, podemos describir e identificar cuales son los
principales determinantes del acceso a ahorro formal. En segundo lugar, es posible identificar hasta
qué punto el acceso a ahorro formal tiene efectos significativos sobre las decisiones dentro del hogar
y sobre los procesos mediante los cudles estas se realizan. En este sentido, es posible cuantificar el
efecto del ahorro formal sobre las medidas de empoderamiento relevantes para este estudio.
Dados los supuestos descritos en la seccion anterior, el problema econémico del hogar puede ser

modelado como:
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S5 =0 +nXij +2W; + 737 + €5 (3)

Donde €;; es un componente aleatorio, S; es una variable latente no observable que representa
la utilidad neta del hogar i en la ciudad j sobre ahorrar o no en el sistema formal. Sin embargo,

nosotros sélo podemos observar el resultado de la decision final, es decir si el hogar ahorra o no:

1 if S5 >0
sm-—{ s )

0 en otro caso

Si; es una variable dicotémica que indica si el hogar ahorra en el sistema formal o no. Los compo-
nentes aleatorios € y € en y respectivamente tienen una distribucién normal bivariada con

media cero y matriz de varianzas y covarianzas:

o? po
(o) ®

Donde ¢ = Z—i o: y 0. representan las desviaciones estandar de € y € respectivamente, p es el
coeficiente de correlacién entre ambos componentes aleatorios. La estimacion de y puede ser
mediante el uso de variables instrumentales o estimando (|1) controlando por la potencial endoge-
neidad de S;; utilizando funciones de control (hazard function) como es descrito en |[Maddalal (1983])
mediante maxima verosimilitud. En este caso escogemos el segundo enfoque por tres razones. En
primer lugar, la caracteristica no lineal de la variable endégena es capturada por este modelo, que
nos permite modelar de manera no lineal la selecciéon y al mismo tiempo mantener la linealidad
en el efecto final sobre nuestras variables dependientes. En segundo lugar, el segundo método nos
permite identificar el efecto de los no observables detras del proceso de seleccién en el espiritu de un
model de Roy como en Heckman y Honore| (1990). En tercer lugar, este método nos provee con una
prueba implicita acerca de la independencia de las ecuaciones permitiéndonos docimar la hipdtesis

nula de p = 0.

Dado que la base de datos esta basada en un muestreo a nivel ciudad, pueden existir potenciales
problemas de heterocedasticidad en los errores estdndar. Este problema serd resuelto mediante la

inclusion de clusters en la matriz de varianzas y covarianzas a nivel ciudad.

7 Resultados

Con el objetivo de cuantificar el impacto del ahorro formal del hogar sobre el empoderamiento
de la mujer, estimamos un modelo de tratamiento endégeno como fue descrito en la seccidén [6]
controlando por distintas caracteristicas tanto a nivel hogar como a nivel ciudad. Para enfrentar

los problemas de potencial endogeneidad discutidos en la secciéon anterior, utilizamos como variable
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de exclusién a la cantidad de agencias de servicios financieros por cada mil habitantes para el ano
1996. Asi mismo, la ecuacion de seleccién nos permite contribuir con evidencia acerca de cudles son

los determinantes del ahorro en el sistema formal.

7.1 Ahorro formal y su efecto en el empoderamiento de la mujer

El cuadro |5 muestra los resultados de nuestra estimacién por maxima verosimilitud del modelo
de tratamiento endégeno para cada una de las variables de interés. Los principales resultados se

detallan a continuacion.

El acceso a ahorro formal estd determinado en primera instancia por variables relacionadas
a la situacién econdémica de los hogares. El principal efecto encontrado es el relacionado a si un
hogar posee un automovil para uso personal. Dicha variable es nuestra aproximacion al nivel so-
cioeconémico del hogar dado que no podemos controlar por ingresos o gasto pues estas variables
presentan potenciales problemas de endogeneidad. Aquellos hogares que poseen un vehiculo para
uso privado tienen una probabilidad de tener ahorros en el sistema formal mayor en 20 puntos a los
hogares que no poseen un automévil. De manera similar, hogares mas educados ahorran en el siste-
ma formal. Concretamente, hogares con mujeres més educadas son los que muestran mayor acceso
a este tipo de ahorro. Adicionalmente, los hogares cuyo idioma principal es una lengua indigena
enfrentan una barrera al acceso a servicios financieros. A nivel ciudad, familias que viven en ciu-
dades con mayor proporcién de poblacién indigena muestran un patrén similar. Un incremento de
una desviacion estandar en esta variable reduce la probabilidad de que una familia tenga ahorros
en el sistema formal en 20 puntos. Tanto temas culturales como de disponibilidad de informacién
podrian explicar este efecto. Finalmente, un incremento de una desviacién estandar en el nimero de
agencias de servicios financieros por cada 1.000 habitantes (para 1996) incrementa la probabilidad
de ahorrar en el sistema formal en 5 puntos. Como es discutido en Morduch| (1999), el resultado
anterior implica que la oferta de agencias de servicios financieros, al reducir los costos de transac-
cién o facilitar el acceso a informacién, son importantes para modificar la actitud de los hogares

frente a los instrumentos de ahorro formal.

En cuanto al empoderamiento de la mujer, la educacién de la madre o jefa del hogar estd alta-
mente correlacionada con nuestras medidas de empoderamiento asi como sobre los gastos en salud
y educacién P4 Un incremento de una desviacién estdndar en el ntimero de afios de escolaridad de
la madre o jefa de hogar se traduce en un incremento de 7 puntos porcentuales en la probabilidad
de tener por lo menos una mujer trabajando fuera del hogar. Asimismo, la probabilidad de que una
mujer sea percibida como jefa de hogar incrementa con la educacién de la madre o jefa de hogar,

entonces, los gastos en educacion se incrementan en 0.06 desviaciones estandar. Por otro lado, la

24En este caso no podemos interpretar el efecto de la educacién como un efecto causal, al no incluir variables como
habilidad de la mujer nuestros parametros estarian sobre-estimados.
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educacion del padre o del jefe de hogar incrementa en 4 puntos porcentuales la probabilidad de

tener a una mujer como encargada de los gastos del hogar.

Cuadro 5: Modelo de tratamiento endégeno

Primera etapa Segunda etapa
Ahorros en La esposa Proporcién Jefe de La esposa Gasto Gasto
el sistema trabaja fuera del ingreso hogar de participa en en salud en educacién
financiero del hogar femenino sexo la organizacién
formal respecto al femenino del prespuesto
total del hogar familiar
Variables explicativas (1) (2) (3) (4) (5) (6) (7)
Variables de control
Numero de miembros del hogar -0,16 0,02
(0,04) %5 (0,08)
Numero de hijos 0,05 0,26
(0,04) (0,06)***
Numero de nifios menores a 5 afos dentro del hogar 0,06 -0,18
(0,02)%** (0,03)***
La vivienda del hogar es propia 0,03 -0,03 -0,06 0,01 0,02 0,05 0,13
(0,02) (0,02) (0,04) (0,01) (0,03) (0,04) (0,02)***
El hogar posee un vehiculo 0,23 -0,18 -0,32 -0,05 0,09 -0,33 0,41
(0,04)%%* (0,03)%** (0,04)%%*%  (0,02)%** (0,02)%%*  (0,08)%** (0,12)%%*
El hogar habla alguna lengua indigena -0,10 0,07 0,10 0,02 0,02 0,19 -0,14
(0,05)* (0,05) (0,08) (0,02) (0,03)  (0,12)* (0,06)**
Edad de la madre 0,01 0,04 0,17 0,01 -0,05 -0,07 0,03
(0,02) (0,03) (0,06)%* (0,01) (0,03) (0,07) (0,04)
Edad del padre -0,01 0,02 -0,02 -0,02 -0,03 0,09 -0,03
(0,02) (0,02) (0,04) (0,01) (0,03) (0,07) (0,05)
Arios de escolaridad del padre 0,03 -0,05 -0,08 -0,01 0,04 -0,04 0,05
(0,02)* (0,02)** (0,05)* (0,01) (0,01)*** (0,03) (0,05)
Afios de escolaridad de la madre 0,09 0,07 0,20 -0,01 0,02 -0,09 0,04
(0,01)*** (0,02)*** (0,03)*** (0,01) (0,01)**  (0,03)*** (0,03)*
Cantidad de mujeres en el hogar -0,03 0,07 0,13 0,00 -0,05 -0,02 -0,03
(0,04) (0,03)** (0,04)%** (0,01) (0,03) (0,11) (0,08)
Cantidad de mujeres en el hogar en edad de trabajar 0,03 0,03 0,02 0,00 0,04 -0,01 0,11
(0,04) (0,03) (0,04) (0,01) (0,03) (0,09) (0,06)*
Adultos mayores en el hogar (mayores de 65 afos) 0,01 0,01 0,19 0,04 -0,07 0,17 0,19
(0,03) (0,05) (0,07)%%%  (0,01)%** (0,05)  (0,06)%** (0,14)
Porcentaje de poblacién indigena en la cindad -0,12 0,21 0,25 -0,12 -0,11 0,31 0,44
(0,06)** (0,09)%* (0,16)  (0,05)%* (0,05)%%  (0,17)* (0,21)%*
Ciudad capital -0,04 0,14 0,18 -0,02 -0,09 0,28 0,36
(0,03) (0,04) %5 (0,07)%* (0,02) (0,02)%%% (0,07)%** (0,15)%*
Poblacién de la ciudad -0,01 0,31 0,45 -0,04 0,02 0,58 0,28
(0,08) (0,12)%** (0,22)%* (0,04) (0,06)  (0,17)%** (0,21)
Cantidad de hogares en la ciudad -0,04 -0,26 -0,37 0,04 -0,08 -0,59 -0,23
(0,08) (0,11)** (0.21)* (0,04) (0,06)  (0,15)%** (0,19)
Ingreso medio per cépita (Bs por afo) -0,01 0,04 0,01 -0,01 0,00 0,10 0,25
(0,01) (0,02)* (0,04) (0,01)** (0,01)  (0,02)*** (0,04)%**
Area (km?) 20,01 0,05 0,07 20,02 0,00 0,12 0,01
(0,01) (0,01)%** (0,01)%**%  (0,01)*** (0,01)  (0,03)%** (0,03)
Densidad poblacional 0,02 -0,01 -0,04 0,00 0,02 -0,01 -0,01
(0,01)%** (0,01) (0,02)** (0,00) (0,00)*** (0,02) (0,03)
Lenguaje indigena x agencias financieras 0,04
(0,04)
Ntmero de agencias por cada 1000 habitantes en 1996 0,05
(0,015
Constante -0,06 -0,57 0,05 1,10 -0,59 -0,64
(0,06) (0,08)%* (0,03) (0,03)%%%  (0,17)%%* (0,15)%*
Acceso al ahorro en el sistema financiero formal 0,74 1,13 0,19 -0,44 1,37 0,09
(0,10)*** (0,09)¥%*  (0,03)*** (0,02)%%%  (0,15)*** (0,11)
Test de Wald para ecuaciones independientes (Hy: p=0)
p-value (X?l)) 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,48
Observaciones 686.678 686.678 688.631 688.631 688.631 688.631 688.631

Fuente: Encuesta de Hébitos de Ahorro del afio 2004. Autoridad de Supervisién del Sistema Financiero (ASFI). Censo de Poblacién y Vivienda 2001
(INE). Nota: La columna (1) presenta efectos marginales y errores estdndar para el modelo probit de la ecuacién de seleccién. Las columnas(2) a
(7) presentan coeficientes estimados por méaxima verosimilitud para las distintas variables dependientes. Gastos en salud y educacién son calculados
como porcentaje del gasto total del hogar. Los errores estdndar, reportados en paréntesis, presentan correccién por conglomerados a nivel ciudad.
La significancia al uno, cinco y diez por ciento es indicada por *** ** y * respectivamente. Todas las variables continuas estdn estandarizadas
con respecto a la media de la muestra.



Finalmente, nuestro enfoque econométrico nos permite identificar los efectos de tener ya sea una
cuenta de ahorros o un depdésito a plazo fijo en nuestras medidas de empoderamiento de la mujer. El
ahorro en el sistema formal incrementa en 73 puntos la probabilidad de tener al menos una mujer
que trabaje fuera de casa, este efecto es mayor que aquel encontrado en el caso de la educacién
de la madre. Asimismo, en hogares con acceso a ahorro en el sistema formal, los ingresos de las
mujeres como porcentaje del ingreso total se incrementan en 1.1 desviaciones estandar. De manera
similar, el acceso al ahorro formal tiene un efecto de 20 puntos porcentuales cuando analizamos la
probabilidad de que una mujer sea considerada jefa de hogar. Por otro lado, el acceso al ahorro
formal reduce en 40 puntos la probabilidad de que una mujer se dedique a la administracion de los
gastos en el hogar. Estos resultados muestran que el acceso al ahorro formal promueve un efecto en
la reasignacion del uso del tiempo de las mujeres dentro del hogar y consecuentemente en sus roles
en el mismo. Mujeres que trabajan fuera del hogar dedican menos tiempo a actividades del hogar,

como por ejemplo la organizacién de los gastoﬂ

El acceso a ahorro formal no tiene un efecto significativo sobre los gastos en educaciéon pero
si incrementa en 1 desviacion estandar el gasto en salud@ En cuanto al resultado sobre gasto en
educacion, se puede decir que es una relaciéon esperada a priori dado que Bolivia es un pais donde
las tasas de matriculacién son altas sélo en el drea urbana. Asimismo, pareciera ser que la inversién
en educacién no es simplemente un problema de falta de recursos o de oferta de servicios, puede
estar determinada por incentivos en los mercados y seﬁalizaciérﬂ Por ejemplo, la percepcion de
los retornos de la educacién puede ser el principal determinante de este resultado como es discutido
en Jensen| (2010). Por otro lado, tanto en las dreas rurales como urbanas existe la posibilidad de
matriculacién de ninos y adoloscentes en escuelas tanto privadas como publicas, siendo grande la
afluencia popular en estas tultimas especialmente de ninfios pertenecientes a bajos estratos sociales

y econdémicos bien diferenciados.

Adicionalmente, fue posible contrastar si las ecuaciones que determinan el acceso al ahorro y que
determinan nuestras medidas de empoderamiento e inversién en capital humano son independientes.
Encontramos que, salvo en el caso de los gastos en educacién, ambas ecuaciones se encuentran
fuertemente relacionadas. En estos casos, se encuentran diferencias sustanciales cuando se comparan
los resultados de un modelo estimado por MCO (ver cuadro[6]) con los resultados de nuestro modelo

que corrige los problemas de endogeneidad. Los estimadores de MCO sub-estiman los efectos del

25Segtin la informacién proveniente de nuestra base de datos, la organizacién de los gastos del hogar es una tarea de
tiempo completo. Cuando se pregunta a la persona que administra los gastos si comparte la tarea con otro miembro
del hogar, se encuentra que el 90 % de las personas realizan esta tarea solas.

26Hay que ser cuidadosos en la interpretacién del efecto en salud debido a que sélo medimos el gasto en general
y no asi el estado de salud. Un mayor gasto de salud no estd siempre asociado a mejoras de bienestar en el hogar.
Por ejemplo, si un miembro del hogar se enferma el gasto en salud incrementa y un efecto positivo nos indicaria
un resultado poco beneficioso para el hogar. Lo opuesto pasa si el gasto en salud se incrementa debido a gastos en
prevencién de enfermedades.

2"Maldonado et al. (2003) discuten las barreras desde el punto de vista de la demanda por educacién en el contexto
de la influencia de las micro-finanzas.
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acceso al ahorro formal. Este sesgo hacia abajo es comun en la literatura (Morduch, [1999) cuando
los participantes son los menos favorecidos en el entorno relevante. Como la expansién del acceso
al ahorro fue protagonizada por la industria micro-financiera, se espera este tipo de sesgo dado que
estas organizaciones tratan de focalizarse en familias menos favorecidas, entonces, nuestro modelo
arroja coeficientes negativos relacionados a la funcién de control (p). Después de controlar por la

seleccién, la influencia de los no observables es separada del efecto del ahorro en el sistema formal.
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Cuadro 6: Estimacion por MCO

La esposa Proporcién Jefe de La esposa Gasto Gasto
trabaja fuera del ingreso hogar de participa en en salud en educacién

del hogar femenino sexo la organizacién

respecto al femenino del prespuesto

total del hogar familiar
Variables explicativas (1) (2) (3) (4) (5) (6)

Variables de control

Numero de miembros del hogar -0,06 0,02
(0,05) (0,08)
Nimero de hijos -0,00 0,25
(0,03) (0,06)***
Nimero de nifos menores a 5 anos dentro del hogar 0,04 -0,18
(0,02)** (0,03)***
La vivienda del hogar es propia -0,01 -0,02 0,02 0,00 0,08 0,13
(0,02) (0,02) (0,01)** (0,02) (0,04)* (0,02)***
El hogar posee un vehiculo -0,02 -0,06 -0,00 -0,01 -0,14 0,42
(0,03) (0,07) (0,01) (0,02) (0,05)** (0,11)***
El hogar habla alguna lengua indigena 0,04 0,06 0,01 0,04 0,11 -0,15
(0,03) (0,07) (0,01) (0,01)*** (0,10) (0,06)**
Edad de la madre 0,04 0,18 0,01 -0,05 -0,07 0,03
(0,02)** (0,04)*** (0,01) (0,03)* (0,06) (0,04)
Edad del padre 0,02 -0,02 -0,02 -0,03 0,07 -0,03
(0,01) (0,03) (0,01) (0,03) (0,06) (0,05)
Afos de escolaridad del padre -0,03 -0,05 -0,01 0,03 -0,02 0,05
(0,02) (0,04) (0,01) (0,01)*** (0,02) (0,05)
Afios de escolaridad de la madre 0,12 0,29 0,01 -0,01 -0,01 0,05
(0,02)** (0,04)*** (0,00)* (0,01) (0,02) (0,02)**
Cantidad de mujeres en el hogar 0,05 0,10 -0,00 -0,04 -0,01 -0,03
(0,04) (0,04)** (0,01) (0,02)* (0,09) (0,07)
Cantidad de mujeres en el hogar en edad de trabajar 0,05 0,05 0,01 0,03 -0,03 0,11
(0,04) (0,04) (0,01) (0,02) (0,08) (0,06)*
Adultos mayores en el hogar (mayores de 65 anos) 0,01 0,18 0,04 -0,07 0,14 0,19
(0,06) (0,05)***  (0,01)*** (0,06) (0,07)* (0,14)
Porcentaje de poblacién indigena en la ciudad 0,10 0,07 -0,16 -0,04 0,14 0,43
(0,08) (0,14)  (0,05)*** (0,05) (0,12) (0,21)*
Ciudad capital 0,08 0,08 -0,04 -0,06 0,15 0,36
(0,04)** (0,08) (0,02)* (0,02)**  (0,04)*** (0,15)**
Poblacién de la ciudad 0,19 0,26 -0,08 0,09 0,33 0,26
(0,11) (0,21) (0,05) (0,06) (0,12)** (0,21)
Cantidad de hogares en la ciudad -0,18 -0,23 0,06 -0,13 -0,41 -0,23
(0,11) (0,21) (0,04) (0,06)**  (0,11)*** (0,19)
Ingreso medio per cépita (Bs por ano) 0,04 0,02 -0,01 0,00 0,10 0,25
(0,02)** (0,04) (0,01)* (0,01)  (0,02)*** (0,04)%**
Arca (km?) 0,04 0,05 -0,02 0,00 0,11 0,01
(0,01)*** (0,01)***  (0,01)*** (0,01)  (0,03)*** (0,03)
Densidad poblacional 0,00 -0,02 0,01 0,01 0,02 -0,01
(0,01) (0,01) (0,00)** (0,01)*  (0,01)** (0,03)
Constante 0,16 -0,21 0,11 0,96 -0,24 -0,62
(0,04)%** (0,05)***  (0,03)*** (0,03)***  (0,11)** (0,15)%**
Acceso al ahorro en el sistema financiero formal 0,10 0,07 -0,00 -0,04 -0,01 0,02
(0,01)*** (0,03)** (0,01) (0,02)* (0,04) (0,08)
Observaciones 686.678 688.631 688.631 688.631 688.631 688.631

Fuente: Encuesta de Habitos de Ahorro del ano 2004. Censo de Poblacién y Vivienda 2001 (INE). Nota: Las columnas (1) a (6) presentan coeficientes
estimados por MCO para las distintas variables dependientes. Gastos en salud y educacién son calculados como porcentaje del gasto total del hogar.
Los errores estdndar, reportados en paréntesis, presentan correccién por conglomerados a nivel ciudad. La significancia al uno, cinco y diez por
ciento es indicada por *** ** y * respectivamente. Todas las variables continuas estdn estandarizadas con respecto a la media de la muestra.
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Mediante la misma metodologia podemos identificar las diferencias en los impactos cuando ana-
lizamos a los hogares segin el tipo de instrumentos de ahorro que utilizan, siendo estos tltimos
distinguidos por el nivel de liquidez de los mismos. Para realizar este analisis estimamos modelos
utilizando al acceso a cuentas de ahorro y el acceso a DPF como variables de tratamiento. La
probabilidad de tener una cuenta de ahorro crece con la educacién de la madre, nivel de ingresos
y el tamano de las ciudades en las que los hogares viven. Existe un efecto positivo del nimero de
agencias por cada 1.000 habitantes. Un incremento de una desviacién estdndar en esta variable
genera un incremento de 7 puntos porcentuales en la probabilidad de tener una cuenta de ahorros.
Por otro lado, los ahorros de mediano/largo plazo caracterizados por un DPF estdn bdsicamente
determinados por las caracteristicas de las ciudades. Los hogares que viven en ciudades mas ricas
son més propensos a adquirir depésitos a plazo fijo. De manera similar, el idioma es una barrera
para el acceso a este tipo de instrumentos, la mayoria de los hogares que tienen un DPF en la

encuesta no hablan ninguna una lengua indigena.

Existen diferencias importantes en los impactos sobre las variables de empoderamiento. El cua-
dro[7muestra los resultados para ambos tipos de instrumentos de ahorro. Las mujeres que provienen
de hogares que tienen acceso a DPFs experimentan un mayor efecto del acceso a este tipo de ahorro
sobre la probabilidad de trabajar fuera de casa, sobre los ingresos de las mujeres como porcentaje
de los ingresos del hogar y sobre la probabilidad de ser consideradas jefas de hogar en relacién a
las mujeres que reportan tener una cuenta de ahorros. En el caso de los DPFs, los impactos son
mas fuertes que los encontrados en la primera estimaciéon. De igual manera, encontramos efectos
significativos en el gasto en educacién. Estas diferencias proveen evidencia acerca del impacto del
margen extensivo del ahorro, en promedio la cantidad de dinero en DPFs es mayor que la destinada
a cuentas de ahorro. Por otro lado, los DPFs pueden ser percibidos como activos y mecanismos
de negociacién en el hogar (méds que las cuentas de ahorro) y de esta forma mejorar la posicién
de las mujeres dentro del mismo. De manera similar, el ahorro en instrumentos de menor liquidez
puede interpretarse como mayor preocupacién por el futuro y de esta forma explicar el efecto po-
sitivo sobre el gasto en educaciéon. En general se encuentran impactos mas fuertes en el caso de
los depésitos a plazo fijo. Estos resultados estan en linea con lo sefialado por |[Karlan et al.| (2013).
Analizar los principales aspectos que determinan las decisiones de liquidez en cuanto al ahorro es

una tarea pendiente con implicancias amplias de politica.
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Cuadro 7: Impactos por tipo de instrumento

La esposa Proporcién Jefe de La esposa Gasto Gasto
trabaja fuera del ingreso hogar de participa en en salud en educacién

del hogar femenino sexo la organizacién

respecto al femenino del prespuesto

total del hogar familiar
Tipos de Instrumento de ahorro formal (1) (2) (3) (4) (5) (6)
Cuenta de ahorro 0,72 1,14 0,20 -0,44 1,37 0,12
(0,08)%** (0,09)%**  (0,03)%** (0,02)%*%  (0,14)%** (0,10)
Depésitos a plazo fijo 0,90 1,37 0,04 -0,56 -0,12 1,66
(0,10)*** (0,11 )%** (0,04) (0,04)*** (0,11) (0,24)***

Fuente: Encuesta de Habitos de Ahorro del afo 2004. Autoridad de Supervisién del Sistema Financiero (ASFI). Censo de Poblacién y Vivienda
2001 (INE).

Nota: Las columnas (1) a (6) presentan coeficientes estimados por méxima verosimilitud para las distintas variables dependientes. Gastos en Salud
y Educacién son calculados como porcentaje del gasto total del hogar. Los errores estdndar, reportados en paréntesis, presentan correccién por
conglomerados a nivel ciudad. La significancia al uno, cinco y diez por ciento es indicada por *** ** y * respectivamente. Todas las variables
continuas estan estandarizadas con respecto a la media muestral.

7.2 Heterogeneidad: Ahorro formal y habitos de ahorro

Tanto los habitos de consumo y ahorro como las actitudes hacia el riesgo y la confianza en la
industria bancaria pueden ser fuentes de heterogeneidad en los impactos del acceso a ahorro formal
sobre las medidas de empoderamiento en las cuales nos enfocamos. Al contar con una base de datos
rica en informacién concerniente a las preferencias y comportamiento de los hogares, es posible
analizar estas diferencias a la luz de la metodologia empleada en este documento. Distintas pers-
pectivas acerca del comportamiento de los hogares, més alld de influenciar las decisiones de ahorro,
pueden ser causantes de diferencias en la asignacién del tiempo entre los miembros del hogar y, de

esta forma, tener un efecto sobre el rol de las mujeres en la economia.

La encuesta proporciona informacién acerca de seis tipos de comportamiento de los hogares
hacia el ahorro y el consumo. La primera categoria hace referencia a como los hogares planifican
sus gastos. En este sentido, se pregunta a los hogares si organizan sus gastos en un presupuesto
o si simplemente realizan sus gastos de manera discrecional. El segundo tema se enfoca en si los
hogares creen que es siempre posible ahorrar a pesar de la dindmica que los ingresos del hogar
puedan tener. Se consulto a los jefes de hogar si ellos creen que es siempre posible ahorrar o, si al
contrario, ahorrar es algo que se hace solo cuando los ingresos son extraordinariamente altos. La
tercera categoria se refiere a cuan aversos al riesgo son los hogares. Se traté de ver si los hogares

prefieren guardar el dinero para evitar pérdidas o, de manera opuesta, invertir el dinero.

La cuarta categoria se relaciona con la pro-ciclicidad del gasto en los hogares. Una primera
opcién presentada a los jefes de hogar fue si prefieren ahorrar dinero en periodos favorables para
compensar periodos menos afortunados o contrariamente, si prefieren gastar el dinero en tiempos
de bonanza. En segundo lugar, también se les pregunt6 acerca de sus preferencias sobre formas de

pago por sus compras. Concretamente, se consulté a los jefes de hogar si prefieren pagar al conta-



do o si prefieren el pago en cuotas. Finalmente, se pregunté a los hogares acerca de su confianza
en las instituciones financieras. Se trato de diferenciar a los hogares que consideraban mas seguro
guardar el dinero en casa o gastarlo en algin bien duradero de los que preferian mantenerlo en una
institucion financiera. El cuadro I8 muestra las diferencias en el efecto del ahorro entre las diferentes

sub-grupos formados a partir de los criterios explicados anteriormente.

Cuadro 8: Heterogeneidad: Habitos de ahorro y consumo

La esposa Proporcién Jefe de La esposa Gasto Gasto Cantidad de
trabaja fuera del ingreso hogar de participa en en salud en educacién observaciones
del hogar femenino sexo la organizacién
respecto al femenino del prespuesto
total del hogar familiar
Submuestra de acuerdo a preferencias de los hogares (1) (2) (3) (4) (5) (6) (7)
Manejo de presupuesto
El hogar organiza un presupuesto 0,82 1,01 0,19 -0,49 -0,27 0,01 295.576
(0,60) (0,28)%%F  (0,03)%%* (0,05)%* (0,30) (0,12)
El hogar gasta discrecionalmente 0,70 1,23 0,18 0,07 1,07 0,16 391.424
(0,11)%** (0,14)%*%  (0,04)*** (0,06)  (0,11)*** (0,18)
Perspectivas de posibilidades de ahorro
El hogar piensa que no se puede ahorrar cuando el ingreso es bajo 0,07 0,11 0,19 -0,44 -0,25 0,05 456.773
(0,08) (0,19)  (0,03)*** (0,03)*** (0,21) (0,14)
El hogar piensa que siempre se puede ahorrar -0,18 1,01 0,02 0,25 1,22 0,50 231.272
(0,42) (0,22)%%* (0,02) (0,16)  (0,34)%** (0,14)%5%
Preferencias de inversién/ aversién al riesgo
El hogar prefiere guardar el dinero para evitar pérdidas 0,07 -0,09 0,20 0,11 -1,20 0,37 200.481
(0,09) (0,09)  (0,06)%** (0,06)*  (0,57)** (0,25)
El hogar prefiere invertir el dinero ahorrado 0,85 1,11 0,19 -0,41 1,24 0,03 475.353
(0,21)%% (0,10)%%F  (0,02)%%* (0,04)%%% (0,25)%** (0,14)
Preferencias de ahorro/gasto
El hogar prefiere ahorrar en épocas de bonanza 0,78 0,88 -0,00 -0,42 1,39 0,07 529.220
(0,14)%% (0,145 (0,02) (0,03)%%F  (0,19)%** (0,11)
El hogar prefiere gastar el dinero acumulado en bonanza 0,68 1,40 0,13 -0,06 1,31 0,73 157.014
(0,08)*** (0,10)*** (0,06)** (0,13)  (0,16)*** (1.39)
Preferencias por métodos de pago
El hogar prefiere pagos en efectivo 0,73 1,04 0,19 -0,44 -0,27 0,07 471.210
(0,12)*** (0,12)%**F  (0,02)*** (0,03)*** (0.23) (0.15)
El hogar prefiere pagar en cuotas 0,17 1,30 0,02 -0,44 1,20 0,08 217.229
(0,05)%* (0,07)%%% (0,03) (0,03)%%% (0,31)%%* (0,22)
Confianza en el sistema financiero formal
El hogar piensa que el dinero estd més seguro en casa 0,79 1,20 0,23 -0,47 0,15 -0,11 415.153
(0,07)*** (0,06)***  (0,05)*** (0,03)%** (0,15) (0,13)
El hogar piensa que el dinero estd mds seguro en el banco -0,40 -1,01 0,09 0,38 0,16 -1,56 265.437
(0,10)%* (0,10)¥%F  (0,04)%* (0,03)¥%%  (0,07)%* (0,25)%**

Fuente: Encuesta de Habitos de Ahorro del afno 2004. Autoridad de Supervisién del Sistema Financiero (ASFI). Censo de Poblacién y Vivienda
2001 (INE).

Nota: Las columnas (1) a la (6) presentan estimaciones de coeficientes bajo méxima verosimilitud para diferentes variables dependientes. Los gastos
en salud y educacién son calculados como proporcién respecto al gasto total del hogar. Los errores estdndar, reportados entre paréntesis, fueron
calculados por conglomerados a nivel ciudad. Niveles de significancia al uno, cinco y diez por ciento se denotan por *** ** y * respectivamente.
Todas las variables continuas fueron estandarizadas respecto a la media muestral.

Los hogares con gastos en funciéon de un presupuesto planeado con anticipacién muestran im-
pactos negativos del acceso al ahorro formal en la probabilidad de que una mujer se dedique ex-
clusivamente a la administracion de gastos del hogar. En cuanto a la segunda categoria, la mayor
diferencia encontrada en términos de impactos fue en el ingreso de las mujeres como porcentaje
del ingreso del hogar. Para los hogares que creen que siempre es posible ahorrar el impacto del
acceso al ahorro formal incrementa en 1 desviacion estandar la proporcién del ingreso laboral de
los hogares generada por las mujeres, a diferencia de un impacto nulo en los hogares que creen que
sélo es posible ahorrar en tiempos de ingresos altos. En este sentido, cuando el ahorro presenta
fundamentos sélidos dentro de las percepcién de los hogares, sus efectos materiales (ingresos) se

ven magnificados. Asimismo, los hogares que creen que siempre es posible ahorrar muestran que el
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acceso al ahorro formal incrementa en 0.5 desviaciones estandar los gastos en educacién como por-
centaje del gasto total del hogar. En este sentido los gastos en capital humano serfan una variable

de ajuste en el presupuesto para hogares con este tipo de comportamiento.

En relacién a las preferencias de inversion y la aversién al riesgo, los resultados son mas acen-
tuados para los hogares que prefieren invertir el dinero ahorrado. Mientras los hogares que prefieren
guardar el dinero para evitar pérdidas no presentan efectos significativos relacionados a la proba-
bilidad de que las mujeres trabajen fuera del hogar ni sobre sus ingresos, los hogares que deciden
invertir sus ahorros presentan efectos positivos del ahorro sobre la participacién laboral femenina
fuera del hogar (incremento en 0.8) y en los ingresos de las mujeres como porcentaje del ingreso

total del hogar (incremento de una desviacién estandar).

No encontramos grandes diferencias en el impacto de los ahorro en el sector formal cuando
comparamos hogares que prefieren pagar sus compras al contado con hogares que estan mas fa-
miliarizados con las compras al crédito. La unica diferencia en impactos estd relacionada a la
participacién de la mujer en la organizacién de los gastos. Para las familias que prefieren pagos en
cuotas, la probabilidad de que una mujer se dedique a estas labores domésticas cae 40 puntos por-
centuales a causa del ahorro. Asumiendo que las decisiones de crédito implican mayor organizacién
de los gastos del hogar ex-ante, estos resultados anaden evidencia a la necesidad de una organiza-
cién intertemporal de los presupuestos de los hogares de manera que permitan la integracion de las

mujeres a otro tipo de actividades fuera del hogar.

7.3 Mas alla del ahorro formal: ;Los ahorros informales empoderan a las mu-
jeres?

En nuestro andlisis de los efectos del ahorro formal sobre distintas medidas de empoderamiento
de la mujer argumentamos que el ahorro formal a diferencia del informal se materializa en activos
que, de estar en mano de las mujeres, las colocan en una posicion mas aventajada dentro de los
hogares. Este mecanismo no necesariamente se repetiria en el caso del ahorro informal. El ahorro
informal tiende a tener menos costos de transaccién y a ser mas liquido (por ejemplo ahorrar bajo
el colchdn). De hecho, la base de datos senala que el mayor porcentaje de ahorro informal consiste
en dinero escondido en algun lugar de la casa. En este caso, el ahorro informal no se constituiria en
un activo de negociacion valido dentro del hogar dado que el derecho de propiedad del mismo no
es tan marcado como en el caso del ahorro formal, por otro lado, al ser més liquido implicaria un
proceso de planificaciéon acerca de su uso mas corto y con menor nivel de coordinacién. Si nuestro
argumento es cierto, entonces esperariamos impactos bajos (si es que existen) del ahorro infor-
mal. Para analizar esta conjetura, estimamos el mismo modelo de tratamiento endogeno utilizando
nuestro instrumento para identificar el efecto del ahorro informal. Los resultados se detallan en el
cuadro [
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El acceso al ahorro informal estd determinado principalmente por la riqueza del hogar y por
la educacién del padre o jefe de hogar. Hogares menos ricos (no poseen un automdévil) tienen una
mayor probabilidad de tener ahorros informales. En cuanto a los impactos, no se encuentran efectos
significativos positivos sobre las tres medidas de empoderamiento ni sobre la inversion en educa-
cién. Estos resultados muestran que el ahorro por si mismo no contribuye al empoderamiento de
las mujeres, el tipo de instrumentos de ahorro que se utilicen pueden hacer una diferencia fuerte

dada su percepcién como activos de negociacién y liquidez restringida.
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Cuadro 9: Efectos del ahorro informal

Primera etapa

Segunda etapa

Ahorros La esposa Proporcién Jefe de La esposa Gasto Gasto
fuera del trabaja fuera del ingreso hogar de participa en en salud en educacién
sistema del hogar femenino sexo la organizacién
financiero respecto al femenino del prespuesto
formal total del hogar familiar
Variables explicativas (1) (2) (3) (4) (5) (6) (7)
Variables de control
Numero de miembros del hogar -0,07 0,02
(0,07) (0,09)
Numero de hijos -0,01 0,25
(0,09) (0,06)***
Numero de nifios menores a 5 afios dentro del hogar 0,04 -0,18
(0,03) (0,03)%**
La vivienda del hogar es propia -0,05 -0,03 -0,05 0,02 -0,00 0,03 0,14
(0,04) (0.,03) (0,03)**  (0,01)*** (0,02) (0,07) (0,02)***
El hogar posee un vehiculo -0,08 -0,03 -0,11 0,00 -0,03 -0,20 0,43
(0,05)* (0,04) (0,06)* (0,01) (0,02)  (0,08)** (0,12)%**
El hogar habla alguna lengua indigena -0,01 0,02 0,04 0,01 0,04 0,10 -0,15
(0,04) (0,05) (0,08) (0,01) (0,02)%* (0,16) (0,06)%*
Edad de la madre -0,02 0,03 0,16 0,01 -0,06 -0,10 0,04
(0,03) (0,02) (0,06)*** (0,01) (0,03)**  (0,05)** (0,04)
Edad del padre -0,01 0,02 -0,02 -0,01 -0,03 0,07 -0,03
(0,04) (0,02) (0,05) (0,01) (0,03) (0,06) (0,05)
Afios de escolaridad del padre -0,02 -0,03 -0,06 -0,01 0,03 -0,05 0,05
(0,02) (0,02)* (0.04) (0,01) (0,01)*** (0,03)* (0.,05)
Anos de escolaridad de la madre 0,00 0,13 0,29 0,01 -0,01 -0,01 0,05
(0,01) (0,02)%** (0,04)*** (0,00)** (0,01) (0,03) (0,02)**
Cantidad de mujeres en el hogar 0,05 0,07 0,14 -0,00 -0,03 0,06 -0,04
(0,03)* (0,03)%* (0,04)%* (0,01) (0,02)* (0,10) (0,08)
Cantidad de mujeres en el hogar en edad de trabajar -0,06 0,03 0,00 0,01 0,02 -0,10 0,12
(0,02)%** (0,04) (0,05) (0,01) (0,02) (0,09) (0,07)*
Adultos mayores en el hogar (mayores de 65 afios) -0,01 0,00 0,17 0,04 -0,07 0,12 0,19
(0,06) (0,07) (0,05)%%%  (0,01)%** (0,06) (0,13) (0,14)
Porcentaje de poblacién indigena en la ciudad 0,13 0,10 0,08 -0,16 -0,03 0,20 0,42
(0,12) (0,09) (0.13)  (0,04)*** (0,05) (0,22) (0,21)**
Ciudad capital 0,05 0,02 0,02 20,03 0,06 0,01 0,37
(0,08) (0,05) (0,07) (0,02)* (0,02)%+ (0,09) (0,15)%*
Poblacién de la ciudad 0,39 0,24 0,35 -0,08 0,11 0,55 0,24
(0,14)%* (0,10)%* (0,16)** (0,05)% (0,06)%  (0,20)%* (0,21)
Cantidad de hogares en la ciudad -0,46 -0,27 -0,39 0,07 -0,16 -0,72 -0,20
(0,13)%** (0,09)*** (0,15)%+* (0,04)* (0,05)%** (0,18)*** (0,20)
Ingreso medio per cdpita (Bs por aiio) -0,06 0,03 0,00 -0,01 -0,00 0,06 0,25
(0,02)%%* (0,02 (0,03) (0,01)% (0,01)  (0,03)* (0,04)%%*
Area (km?) -0,06 0,02 0,01 -0,02 -0,00 0,04 0,02
(0,02)*** (0.,01) (0,02)  (0,01)*** (0,01) (0,04) (0,03)
Densidad poblacional 0,06 0,03 0,03 0,01 0,01 0,09 20,01
(0,02)%** (0,01)%%* (0,02)* (0,00)* (0,01)%F  (0,02)%** (0,04)
Lenguaje indigena x agencias financieras -0,06
(0,03)%*
Numero de agencias por cada 1000 habitantes a 1996 0,07
(0,03)%%*
Constante 0,51 0,35 0,09 1,01 0,49 -0,67
(0,09)%* (0,12)%%F  (0,03)%** (0,04)%5% (0,17)%* (0,23)%%*
Ahorros informales -0,47 -0,80 0,03 -0,10 -1,22 0,09
(0,10)*** (0,13)*** (0,01)** (0,03)***  (0,16)*** (0,30)
Test de Wald para ecuaciones independientes (Hy: p = 0)
p-value (x%)) 0,00 0,00 0,25 0,04 0,00 0,00
Observaciones 686.678 686.678 688.631 688.631 688.631 688.631 688.631

Fuente: Encuesta de Hébitos de Ahorro 2004. Autoridad de Supervisién del Sistema Financiero (ASFI). Censo de Poblacién y Vivienda 2001 (INE).
Nota: La columna (1) presenta efectos marginales y errores estdndar para el modelo probit de la ecuacién de seleccién. Las columnas(2) a (7)
presentan coeficientes estimados por maxima verosimilitud para las distintas variables dependientes. Gastos en Salud y Educacién son calculados
como porcentaje del gasto total del hogar. Los errores estdndar, reportados en paréntesis, presentan correccién por conglomerados a nivel ciudad.
La significancia al uno, cinco y diez por ciento es indicada por *** ** y * respectivamente. Todas las variables continuas estdn estandarizadas

con respecto a la media muestral.

7.4 Andlisis de Robustez

Finalmente, al replicar el ejercicio con un instrumento alternativo encontramos resultados si-

milares. Utilizamos el nimero de bancos o entidades financieras por cada ciudad para el afio 1996

como variable de exclusién. Las estimaciones correspondientes son mostradas en el cuadro y
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pueden ser comparadas con el cuadro [f] para demostrar su similitud.

Cuadro 10: Anélisis de Robustez: Modelo de tratamiento enddgeno

Primera etapa Segunda etapa
Ahorros en La esposa Proporcién Jefe de La esposa Gasto Gasto
el sistema trabaja fuera del ingreso hogar de participa en en salud en educacién
financiero del hogar femenino sexo la organizacién
formal respecto al femenino del prespuesto
total del hogar familiar
Variables explicativas (1) (2) (3) (4) (5) (6) (7)
Variables de control
Ntmero de miembros del hogar -0,16 0,02
(0,04) 5% (0,08)
Ntmero de hijos 0,05 0,26
(0,04) (0,06)**
Ntmero de ninos menores a 5 anos dentro del hogar 0,06 -0,18
(0,02)%** (0,03)**
La vivienda del hogar es propia 0,03 -0,03 -0,06 0,01 0,02 0,05 0,13
(0,02) (0,03) (0,04) (0,01) (0,03) (0,04) (0,02)%%
El hogar posee un vehiculo 0,23 -0,18 -0,32 -0,04 0,09 -0,33 0,41
(0,04)%%* (0,03)*** (0,04)%%* (0,01)%** (0,02)%*%* (0,08)%** (0,12)%%*
El hogar habla alguna lengua indigena -0,10 0,07 0,10 0,02 0,02 0,19 -0,15
(0,05)* (0,05) (0,08) (0,02) 0,03)  (0,12)* (0,06)**
Edad de la madre 0,01 0,04 0,17 0,01 -0,05 -0,07 0,03
(0,02) (0,03) (0,06) % (0,01) (0,03)* (0,07) (0,04)
Edad del padre -0,01 0,02 -0,02 -0,01 -0,03 0,09 -0,03
(0,02) (0,02) (0,04) (0,01) (0,03) (0,07) (0,05)
Anos de escolaridad del padre 0,03 -0,05 -0,08 -0,01 0,04 -0,04 0,05
(0,02)* (0,02)%* (0,05)* (0,01) (0,01)%% (0,03) (0,05)
Afios de escolaridad de la madre 0,09 0,07 0,20 -0,01 0,02 -0,09 0,05
(0,01 (0,02)%* (0,03 (0,01) (0,01)%*  (0,03)%%* (0,03)*
Cantidad de mujeres en el hogar -0,03 0,07 0,13 0,00 -0,05 -0,02 -0,03
(0,04) (0,03)%* (0,04) % (0,01) (0,03) (0,11) (0,07)
Cantidad de mujeres en el hogar en edad de trabajar 0,03 0,03 0,02 0,00 0,04 -0,01 0,11
(0,04) (0,03) (0,04) (0,01) (0,03) (0,09) (0,06)*
Adultos mayores en el hogar (mayores de 65 anos) 0,01 0,01 0,19 0,04 -0,07 0,17 0,19
(0,03) (0,05) (0,07)%%%  (0,01)%** (0,05)  (0,06)%* (0,14)
Porcentaje de poblacién indigena en la ciudad -0,12 0,21 0,25 -0,12 -0,11 0,31 0,43
(0,06)* (0,09)%* (0,16)  (0,05)%%* (0,05)%  (0,17)* (0,21)%*
Ciudad capital 0,01 0,14 0,18 0,02 0,09 0,28 0,36
(0,05) (0,04)%% (0,07)%* (0,02) (0,02)%%% (0,07)%% (0,15)%*
Poblacién de la ciudad 0,08 0,31 0,45 -0,04 0,02 0,58 0,27
(0,13) (0,12)%** (0,22)%* (0,04) (0,06)  (0,17)%** (0,21)
Cantidad de hogares en la ciudad -0,22 -0,26 -0,37 0,03 -0,08 -0,59 -0,23
(0,15) (0,11)%* (0,21)* (0,04) (0,06)  (0,15)%** (0,19)
Ingreso medio per capita (Bs por afio) -0,03 0,04 0,01 -0,02 0,00 0,10 0,25
(0,02)* (0,02)* (0,04) (0,01)** (0,01)  (0,02)*** (0,04)***
Area (km?) -0,02 0,05 0,07 -0,02 -0,00 0,12 0,01
(0,01)* (0,01)%** (0,01)%%%  (0,01)%** (0,01)  (0,03)%* (0,03)
Densidad poblacional 0,01 -0,01 -0,04 0,00 0,02 -0,01 -0,01
(0,01) (0,01) (0,02)** (0,00) (0,00)%#* (0,02) (0,04)
Lenguaje indigena x agencias financieras 0,04
(0,04)
Numero de entidades financieras o bancarias (1996) 0,16
(0,06)%**
Constante -0,06 -0,57 0,04 1,10 -0,59 -0,63
(0,06) (0,08)*** (0,03) (0,03)*** (0,17)*** (0,15)***
Acceso al ahorro en el sistema financiero formal 0,75 1,13 0,19 -0,44 1,37 0,06
(0,10)*** (0,09)***  (0,03)*** (0,02)***  (0,15)*** (0,12)
Test de Wald para ecuaciones independientes (H0: p=10)
p-value (x2) 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,65
Observaciones 686.678 686.678 688.631 688.631 688.631 688.631 688.631

Fuente: Encuesta de Hébitos de Ahorro 2004. Autoridad de Supervisién del Sistema Financiero (ASFI). Censo de Poblacién y Vivienda 2001 (INE).
Nota: La columna (1) presenta efectos marginales y errores estdndar para el modelo probit de la ecuacién de seleccién. Las columnas(2) a (7)
presentan coeficientes estimados por maxima verosimilitud para las distintas variables dependientes. Gastos en Salud y Educacién son calculados
como porcentaje del gasto total del hogar.Los errores estdndar, reportados en paréntesis, presentan correccién por conglomerados a nivel ciudad.
La significancia al uno, cinco y diez por ciento es indicada por *** ** y * respectivamente. Todas las variables continuas estdan estandarizadas
con respecto a la media de la muestra.
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8 Conclusiones

El presente documento evidencia resultados en un tema que no ha sido exhaustivamente ana-
lizado por la economia del desarrollo. La mayoria de los estudios se han enfocado, con distintas
metodologias, en establecer el vinculo entre acceso a crédito y empoderamiento femenino descuidan-
do los beneficios provenientes del ahorro y sin considerar las relaciones y procesos de negociacién
dentro de los hogares. En este sentido, los resultados encontrados constituyen la primera evidencia
para Bolivia respecto a los efectos del acceso a ahorro formal sobre el empoderamiento de la mujer.
Mediante el desarrollo de una estrategia de identificacion fuimos capaces de estimar el efecto causal
del acceso a distintos instrumentos de ahorro formal en el rol que la mujer tiene dentro del hogar
e inferir posibles traspasos de estos efectos a las decisiones sobre inversion en capital humano. Si
bien, nuestro enfoque metodolégico dista de ser el 6ptimo dado que se sustenta en supuestos que
discutimos en la seccién 5| presenta evidencia robusta en cuanto a la direcciéon del impacto. Esti-
maciones mas precisas implicarian variaciones aleatorias que lastimosamente no es posible capturar
con los datos disponibles actualmente. Asimismo, evidencia més precisa podria derivarse de alguna
intervencién con diseno experimental que haga explicito el proceso de negociacién del hogar, la cual

queda pendiente como un desafio para futuras investigaciones.

En esta investigacién exploramos el efecto causal del ahorro en varios indicadores de empode-
ramiento de la mujer, encontrando algunos efectos positivos. Concretamente, encontramos cuatro
resultados principales que abren espacio a futuros debates en pos de sugerencias de politica. En
primer lugar, existe un efecto reasignacion en el uso del tiempo entre las actividades de las mujeres
en hogares con acceso a ahorro en el sistema formal. Las mujeres de estos hogares incrementan
su probabilidad de trabajar fuera de casa en 70 puntos porcentuales. Este incremento sugiere que
otras actividades en el hogar tendrian que ajustarse, en particular encontramos que las mujeres de
hogares con acceso a ahorro formal tienden a participar menos en la administraciéon de los gastos
del hogar; tarea que, de acuerdo a la encuesta, le corresponde sélo a una persona. Esta reasignacién
implica un cambio en el rol de la mujer y el acceso a trabajos de mayor productividad. En segundo
lugar, encontramos que el tipo de instrumento financiero utilizado para el ahorro formal hace una
diferencia en términos de empoderamiento. Encontramos efectos mayores para los hogares que tie-
nen acceso a depésitos a plazo fijo. Instrumentos de ahorro menos liquidos pueden ser percibidos
como activos de parte de la persona que los mantiene y de esta forma mejorar su posicién dentro
del hogar. Este razonamiento y este resultado estdn bastante ligados con nuestro tercer resulta-
do. No encontramos efectos positivos significativos cuando aplicamos la misma metodologia para
identificar el efecto del ahorro informal sobre el empoderamiento de la mujer. La forma en cémo la
gente ahorra es un determinante del impacto que el ahorro pueda tener sobre los roles en el hogar

v las decisiones de inversion en capital humano en el seno del mismo.

Finalmente, no encontramos efectos significativos sobre la inversién en educacién. Esto implica

que por si mismo, el empoderamiento de las mujeres no se veria reflejado en mejores gastos dados
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nuestros impactos positivos sobre empoderamiento. Como senalamos en la revisién de la literatura,
la evidencia no es clara acerca de si las mujeres gastan mejor que los hombres y viceversa, mas ain
trabajos como los de |Thomas| (1990]) simplemente muestran evidencia de que las orientaciones son
distintas y que existen sesgos en estos gastos. Sin embargo, encontramos algunos efectos positivos
cuando tomamos en cuenta los habitos de ahorro y consumo de los hogares. Existen efectos positivos
del ahorro formal sobre el gasto en educacién para los hogares que piensan que siempre es posible
ahorrar sin importar la dindmica de los ingresos del hogar. De manera similar, efectos positivos sobre
el gasto en educacién estan asociados al ahorro formal en instrumentos de baja liquidez, depdsitos
a plazo fijo. Es posible que estos resultados esten relacionados con el bajo rendimiento monetario
a futuro que tiene estar educado, por otro lado, el gobierno boliviano garantiza la educacién gra-
tuita mediante escuelas fiscales, las cuales son centros de educacién de gran afluencia entre pobres,
asimismo, se puede entender que la educacion privada es un lujﬂ Paralelamente, los resultados
sobre el gasto en salud muestran en el agregado un efecto positivo y significativo especialmente
con servicios financieros mas liquidos, analizando este efecto disinguiendo las heterogeneidades en
los hébitos de ahorro de los hogares encontramos efectos mixtos. En Bolivia, los seguros médicos
no son populares entre la poblacién que trabaja en el sector informal y cuenta propia en el que
la poblacién pobre tipicamente se concentra, por esta razén sospechamos que estos resultados son
explicados por gastos en salud espontaneos financiados en su mayoria por cuentas de ahorro de
mujeres empoderadas, asimismo, en lugares rurales es atin popular la medicina tradicional que
podria significar una reduccién en costos de salud. Sin embargo, indagar sobre los determinantes y
barreras al acceso a este tipo de instrumentos es tarea pendiente que puede generar implicaciones

de politica con potenciales efectos a largo plazo.

De todas maneras, dados estos resultados beneficiosos para el desarrollo, la discusién deberia
centrarse en politicas que hagan del ahorro formal un habito universal en Bolivia. A pesar de los
costos bajos de acceder a estos instrumentos (muchas veces nulos), nuestro andlisis de los deter-
minantes del ahorro formal identifican otras barreras no necesariamente monetarias. Encontramos
que los hogares cuya lengua materna es alguna lengua indigena son menos propensos a mantener
cuentas de ahorro o depédsitos a plazo fijo. Si bien estos hogares representan un porcentaje reducido
en nuestra muestra que comprende solo a hogares en el area urbana, este aspecto se puede ver
magnificado si estos resultados se extrapolan al drea rural. Dado este resultado, nosotros creemos
que la disponibilidad de los servicios financieros en varias lenguas puede mejorar el alcance del
mismo. Investigaciones que provean evidencia sobre distintas formas de educacién financiera son

cruciales para la elaboracién de futuras politicas.

28En la seccién 4] notamos que la base de datos estd compuesta por hogares pobres.
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